CURSOS ON-LINE

Senar Goids vai
cursos gratuitos  voltados
empreendedorismo no modelo
Ensino a Distancia (EAD).
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MAIOR E MELHOR

Nova lei inclui mais de 140 categorias
no Supersimples, que permite que micro

SOLUCOES VERTICALIZADAS

Arquitetos, designers e paisagistas

~ « mostram, durante a Morar Mais, solucdes

"N criativas, baratas e sustentaveis para quem
reside em apartamento.

dois
ao
de

realizar

e pequenas empresas paguem oito
impostos diferentes em um unico boleto.
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Publicag¢do do Sebrae Goias -

Distribui¢do Gratuita

Caroline Almeida juntou sua sensibilidade
natural para organizacdo com o senso de
oportunidade e abriu um negocio inovador.
A empresa Organizer Lives, dedicada ao

ACESSO AO MERCADO

As cinco rodadas de negocios realizadas
durante a Feira do Empreendedor, em Goiania,
movimentaram R$ 19,9 milhoes.

4 Pagina 13

arranjo de ambientes, em apenas oito meses
de funcionamento, praticamente triplicou o
faturamento previsto inicialmente. A atividade
desponta como mercado promissor e consta

PARCERIA COM FACEBOOK

A Totem Xis, empresa goiana de tecnologia,
conseguiu fechar parceria com o Facebook para
instalacdo de totens interativos.

4 Pagina 18

no estudo “Tendéncias e Oportunidades de
Negocios em Goids”, produzido pelo Sebrae e
que visa ajudar o empreendedor a montar o

proprio negocio. d Pdginas 14, 15 e 16

NEGOCIO COM O GOVERNO

Associacdo Camponesa Regional de Agricultura
Familiar qualificou producdo para acessar

mercado da merenda escolar em Ipameri.
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2NESTA EDICAO

11
17

21
22

25

0 Senac Goias deve iniciar, a partir
de outubro, dois novos cursos de
qualificagdo: Barbeiro e Moda Pet

Com conceito simples e inovador, a Sophie
& Juliete consegue avango notdrio em dois
anos, com vendas em todo o Pais

Empresa investe em projeto para
transformar sobras de alimentos em
matéria-prima para produtos de beleza

Com nova Agéncia em Cacgu, Sebrae
completa 38 pontos de atendimento em
Goias, somando sua sede e 11 regionais

Décima edicdo da Feira do Empreendedor
leva mais de 24 mil pessoas ao Centro de
Convencoes de Goiania

19

Insercdes no
Facebook e
Instagram ampliam
faturamento de
empresadria, que
investe também em
atendimento

fisico

20

Rede Goiana

da Mulher
Empreendedora,
fundada por
Ludymilla Damatta,
ja tem mais de 11
mil seguidores no
Facebook

4l INDICADORES

UFIR (agosto)

RS 1,0641

TILP
5%
SELIC

11% (anual)

SALARIO MiNIMO

RS 724,00

SALARIO FAMILIA

Até RS 646,55 - > RS 33,16
De 646,55 até R$ 971,78 - > RS 23,36

TABELA IR
Pessoa fisica - Até R$ 1.787,77 - > Isento
De R$ 1.787,78 até RS 2.679,29 - > 7,5%
De 2.679,30 até 3.572,43 - > 15%
De 3.572,43 até RS 4.463,81 - > 22,5%
acima de RS 4.463,81 - > 27,5%

PESSOA JURIDICA

15% sobre o lucro real

REAJUSTE DE ALUGUEL

Fator de reajuste - >1,0784 (junho)

INFLACAO
IPCA (acumulada 12 meses): 6,50%
IPC (Segplan-GO) (acumulada 12 meses): 7,08%

POUPANCA

12 meses - > 6,89%

D concorrente esta
avancando em seu territorio?

0 Sebrae oferece para a sua empresa a solucao

Estratégias Empresariais

www.sebraego.com.br
Informagdes: 0800 5

JORNAL SEBRAE AGOSTO/2014




El OPINIAO

EXPEDIENTE

SEBRAE

Servigo de Apoio as
Micro e Pequenas Empresas
(Sebrae Goias)

Av. T-3, n° 1.000,
Setor Bueno, Goiania (GO)
Telefone: (62) 3250-2000
CEP: 74210-240
www.sebraego.com.br

Presidente do Conselho
Deliberativo Estadual
Marcelo Baiocchi Carneiro

Diretor-Superintendente
Manoel Xavier Ferreira Filho

Diretor Técnico
Wanderson Portugal Lemos

Diretora de Administracéo e
Financas
Luciana Jaime Albernaz

Geréncia de Marketing e
Comunicagéo
Patricia Cardoso Barcelos

JORNAL SEBRAE

75 R |

Coordenacéo Editorial
Wilson Lopes de Menezes
wilson@sebraego.com.br

Edigao
Warlem Sabino
warlem@oficinacomunica.com.br

Reportagem
José Antonio Cardoso, Lidia
Borges e Wanessa Rodrigues

Fotografia
Edmar Wellington, André Saddi,
Renan Accioly e Silvio Simdes

Projeto grafico, edigéo
e diagramagao
Oficina de Comunicagéo
(62) 3225-4899

Tiragem: 30.000 exemplares
Impressao: Gréafica Moura Ltda

CNPJ: 06.302.743/0001-00
Distribuicao gratuita e dirigida

AGOSTO/2014

Todo negocio, pequeno,
médio ou grande, nasce a par-
tir de um sonho. Ser patrdo, no
Brasil, ¢ uma das poucas pos-
sibilidades de mudanca de vida
da noite para o dia. Talvez por
isso, a palavra préprio negdcio
faca parte fixa do imaginario
de boa parte dos trabalhadores,
ao lado de ganhar sozinho na
Mega Sena acumulada ou re-
ceber heranca de um parente
distante.

No entanto, acertar uma
combinacdo de numeros ou
herdar o que nio existe, ¢
quase impossivel. Mas uma
boa ideia, desde que colocada
corretamente em pratica, pode
render dividendos pelo res-
to da vida. E nfo precisa ser
nada mirabolante. Produtos e
servicos simples sdo capazes

Sonho e realidade

de atrair a atencdo do publico.
Nio é necessario inventar ou-
tra Coca-Cola.

E para dar uma méozinha
aos empreendedores goianos,
o Sebrae Goias confeccionou a
cartilha Tendéncias e Oportu-
nidades de Negdcios em Goias.
O estudo aponta 18 macro-
tendéncias de consumo que
apresentam 78 atividades de
negocios. Sdo oportunidades
para quem ja tem seu empre-
endimento ou sonha em entrar
para o rol dos empresarios.

Além de apresentar as mais
variadas tendéncias, que vio
desde o desenvolvimento de
aplicativos para celulares ao pet
sitter (baba de animais de esti-
macio), consultores do Sebrae
Goias estdo prontos para ajudar
o empreendedor a formular o

plano de negdcio de sua ativi-
dade escolhida. Plano de nego-
cio, ¢ bom lembrar, ¢ a base de
qualquer nova empresa.

Quanto mais informacdes
que gerem conhecimento,
melhor preparado o empre-
endedor estara para enfrentar
o desafio, independentemen-
te do momento em que este-
ja vivendo, seja na escolha da
oportunidade, no delineamen-
to do negdcio ou na busca de
diferenciais competitivos de
um negocio ja existente.

A cartilha Tendéncias e
Oportunidades de Negdcios
em Goias aproxima o empre-
endedor de sua aspiracdo. Com
capacitacio, trabalho e dispo-
sicdo, o sonho de ter o proprio
negocio fica cada vez mais
proximo e real.

Marcelo Baiocchi
Carneiro, presidente do
Conselho Deliberativo do
Sebrae Goias

Movimento pelos pequenos negocios

Toda micro e pequena em-
presa, além do microempre-
endedor individual, necessita
de ambiente favoravel para
sobreviver, principalmente no
quesito legislacdo. Por isso, o
Sebrae Goids se empenha na
aprovacio de normas favora-
veis ao empreendedorismo. A
Lei Geral da Micro e Pequena
Empresa, por exemplo, nasceu
de um movimento encabecado
pelas unidades do Sebrae em
todo o Pais e hoje beneficia
milhdes de brasileiros.

No inicio de agosto, a pre-
sidente Dilma sancionou a Lei
Complementar 147/2014, que
universaliza o Supersimples,
regulamenta o uso da Subs-
tituicdo Tributaria e cria um

cadastro unico para micro e
pequenas empresas. Com a
medida, que atualiza a Lei Ge-
ral da MPE, o critério de ade-
sdo ao Supersimples passa a
ser o teto anual de faturamen-
to de R$ 3,6 milhdes por ano.

Com a sancio da lei (foi
a quinta atualizacdo), mais
de 140 atividades, entre elas
médicos, advogados, correto-
res, jornalistas, fisioterapeutas
e engenheiros poderdo aderir
ao Supersimples e passardo a
pagar uma carga tributaria di-
ferenciada a partir de janeiro
do proximo ano.

Goias ¢ a oitava economia
do Pais e o nono Estado no
ranking de competitividade.
No primeiro semestre deste

ano, 200 municipios goianos
ja haviam sancionados a Lei
Geral da MPE, sendo que 96
ja realizaram sua implemen-
tacdo.

Efetivar a Lei Geral ¢ um
grande alento nio sé para os
empreendedores, mas bem
como para a propria socieda-
de, que ganha com desenvolvi-
mento regional, e as prefeitu-
ras, que conseguem aumentar
a arrecadaciio. E uma politica
do ganha-ganha, na qual to-
dos sdo beneficiados. Essa ¢ a
missdo do Sebrae, disponibili-
zar solugdes para promover o
empreendedorismo, o desen-
volvimento e a sustentabilida-
de dos Pequenos Negdcios do
Estado de Goias.

_py S

Manoel Xavier
Ferreira Filho, diretor-
superintendente do
Sebrae Goias
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WALTER LONGO

Avaliar tendencias
pode garantir sucesso

Walter Longo, mentor de estratégia e inovacio do Grupo Newcomm e conselheiro de Roberto Justus (Programa O Aprendiz/Rede Record),

Fotos: Renan Accioly

afirmou que “o empreendedor brasileiro deve saber dividir o seu tempo entre pendéncia e tendéncia”, para aumentar as possibilidades de sucesso

empresarial. Walter, durante palestra na Feira do Empreendedor, observou que o empresario nacional parece mais preocupado com o final do més

do que propriamente com o futuro. E isso, segundo ele, pode pegar o empreendedor de ‘cal¢a curta’ perante as mudancas do mundo. “A pessoa

so tera chance de sucesso no mercado se souber avaliar o futuro e construir seu proprio futuro”, considera. A visio global, propagada por Walter,

para ele tem exemplo no empreendedorismo de paises como a Coreia do Sul, onde os negdcios sdo desenvolvidos para atender o mundo consu-

midor. “Diferentemente do brasileiro, que, em geral, ‘pensa’ sua empresa numa fronteira restrita, como o bairro, a cidade ou Estado.”

Jornal Sebrae - Como o
senhor vé o futuro da gestio
empresarial?

Walter Longo - Basicamen-
te é a quebra de paradigmas e
a revisdo de tudo que apren-
demos até hoje como premissa
basica de negocio. Por exem-

plo: o cliente ndo tem sempre
razio, o cliente nio sabe mais o
que quer porque ndo sabe mais
0 que pode querer. E por nio
saber mais o que pode querer,
precisamos adquirir cada vez
mais uma missio consultiva. O
cliente quer que a gente o aju-

de no processo de decisio. A
segunda questio, que define os
rumos da gestdo empresarial ¢é
a capacidade de ter uma gestio
nexialista. O que ¢ o nexialis-
mo? E a capacidade de exer-
cer a sua gestdo de modo que
as coisas facam nexo entre si.

Terceira coisa: capacidade que
0 empresario tem de pensar por
meio do conceito de suficien-
temente bom “good enough”.
Vocé deve parar de buscar o
otimo e aceitar o suficiente-
mente bom em todas suas de-
cisoes. A velocidade das coisas
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muda tdo rapido que na busca
do 6timo voceé perde as oportu-
nidades.

Qual é o segredo de uma
boa gestao?

Walter Longo - Gestio nada
mais ¢ do que saber dividir o
seu tempo entre pendéncia e
tendéncia. Ou seja, nds temos
que estar preocupados com o
que nds deveriamos ter feito,
e temos que estar muito mais
preocupados ainda com o que
o mundo vai mudar e vai nos
pegar de ‘calca curta. O que
tem acontecido com os em-
presarios brasileiros, ¢ que eles
estio mais preocupados com o
final do més do que com o fim
do mundo. Eles tém dedicado
quase que a totalidade do seu
tempo para pendéncias, e tém
deixado num segundo plano a
preocupacido com a tendéncia.
0 empreendedor nio vai ter su-
cesso daqui para frente, sem ter
uma visdo do que vem por ai,
das novidades, da inovagéo, de
se reinventar.

Mas inovar ndo € tarefa
complicada, principalmente
para o pequeno empresario?

Walter Longo - Apesar de
ter a caracteristica de se adap-
tar a realidade, o empreendedor
brasileiro tem certa dificuldade
em inovar. Somos um povo
inovador no comportamen-
to pessoal, mas extremamente
conservador e tradicional em
comportamento  profissional.
Num momento em que tudo
muda em grande velocidade,
nio ter a capacidade em ino-
var significa decretar o fim do
seu negocio. S6 vai ter lugar
reservado no futuro quem sou-
ber qual ¢ esse futuro, e vai ter
mais espaco ainda quem cons-
truir esse futuro.

Também falta visdo de
mundo ao empreendedor?

Walter Longo - Nio vejo
Nno micro e pequeno empresario
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WALTER LONGO

“Somos um povo inovador no comportamento
pessoal, mas extremamente conservador e
tradicional em comportamento profissional.

Num momento em que tudo muda em grande
velocidade, nao ter a capacidade em inovar
significa decretar o fim do seu negocio”

uma visdo de mundo. Quando
ele pensa em investir em um
negocio, pensa no seu bairro,
na sua cidade, no maximo, no
seu Estado. Muito diferente do
norte-americano ou coreano,
por exemplo, que pensam seus
negocios para o mundo. O ape-
quenamento do pensamento

ou das ideias geram empresas
que tém dificuldade de crescer,
pois elas ficam dependentes do
mercado em que elas atuam.

Qual a importincia da in-
ternet para as pequenas em-
presas?

Walter Longo - O mundo

digital veio para quebrar para-
digmas ou leis de mercado que
a gente tinha até pouco tempo
atras. Uma delas ¢ que ‘tama-
nho ¢ documento’, ou seja uma
empresa quanto maior, mais
segura e forte ela era. O mun-
do digital quebrou essa regra.
Hoje, as coisas mudam téo ra-

pido que sé os mais adaptaveis
tém oportunidades no mercado.
Uma empresa, quanto menor,
mais adaptavel e facil de ela se
mexer e quebrar paradigmas.
Ser grande passou a ser amea-
ca e néo forca. Segunda coisa ¢
que o mundo esta propiciando
a oportunidade, hoje, de trans-
formar custos fixos em custos
varidveis, por meio de siste-
mas colaborativos. Vocé tem
enormes oportunidades gracas
a uma sociedade em rede de
terceirizar e até quarteirizar
muitas funcdes que antes vocé
tinha dentro do seu espaco. As
empresas menores tém a ca-
pacidade de competir com as
grandes em pé de igualdade
porque podem contar com es-
truturas em rede.

JORNAL SEBRAE



3 E1OPINIAO

Alexandre Veiga Caixeta

€ presidente da Junta
Comercial do Estado de
Goias (Juceg)

g

sebrae.com.br/uf/goias
go.agenciasebrae.com.br

/SebraeGoias

@sebraegoias

asn@sebraego.com.br
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Cidadao: nosso cliente e parceiro

Nos ultimos anos assistimos
a um levante de reivindicacoes
pela melhoria da prestacio dos
servicos publicos em todo o
Pais. E os pedidos abrangeram
todas as areas. Em Goiania, so
para citar um exemplo, a ne-
cessidade de transporte publico
de qualidade atingiu, inclusi-
ve, representantes de entidades
empresariais.

A constatacdo foi a de que
nio sO os usuarios, mas tam-
bém os empresarios sentem na
pele os prejuizos advindos da
precaria linha viaria pela qual
trafega a maioria dos traba-
lhadores. Superlotacdo e des-
cumprimento de horarios séo
as principais queixas de quem
utiliza o sistema. Os funciona-
rios chegam atrasados e de mau
humor, rendem menos e o mer-
cado perde parte dos negocios
que poderiam ser fechados.

A gestdo do transporte pu-
blico em Goinia ¢ semelhante
a que ¢ feita em outras capitais.
E esse é, como disse, somente
um dos varios contextos sociais
em que a prestacdo dos servicos
publicos deixa a desejar.

No pano de fundo, a origem
do problema da ma prestacio
de servicos, quase sempre, ¢ a
mesma: nio se tem o cidadio
como foco da acdo publica.
Esta ai o principal equivoco do
gestor: ndo entender que, para

Parabenizo a iniciativa do Se-
brae Goias e do Sebrae Nacional
pelo reconhecimento das me-
lhores matérias relacionadas ao
empreendedorismo  publicadas
em Goias e em todo o Pais. Tive
uma matéria (webjornalismo -

além das estratégias, planos
e metas, o poder publico deve
visar resultados que respondam
as demandas do cidadéo.

Ter a percepcéo de que pre-
cisamos atender aos chamados
dos wusudrios ¢ fundamental
para que facamos uma gestio
empreendedora no setor pu-
blico. Essa visdo nos afasta da
concepcido burocratica do Es-
tado e nos aproxima de uma
nocdo mais dindmica, em que o
poder publico se dispde a esti-

ria com a direcdo de um shop-
ping, que inclusive realizou a
obra necessaria para a instala-
cio de guiché de atendimento
da Juceg. Ganhamos mais um
ponto de atendimento, o cliente
ganhou comodidade, e o par-
ceiro privado potencializou as
chances de vender mais produ-
tos, ja que aumentara o acesso
de pessoas ao estabelecimento.

Muitas de nossas praticas
gerenciais adotadas atualmente
na Juceg advém do olhar atento

“Ter a percepcdo de que
precisamos atender aos
chamados dos usuarios e

fundamental para que facamos
uma gestdo empreendedora no

setor publico”

mular a acfio e a parceria com
a sociedade.

Foi pensando assim que a
Junta Comercial de Goids de-
senvolveu o projeto de um dri-
ve thru, em que fosse possivel
abrir uma empresa sem que o
cliente necessitasse sequer sair
do carro. O servico ja disponi-
vel no Centro de Goiania foi
viabilizado por meio de parce-

FALE COM

Site Goias Agora) classificada
para a etapa nacional, participei
da solenidade em Brasilia, mas
infelizmente ndo pude conhecer
a equipe de comunicacio do Se-
brae Goias. Fica aqui o registro
e a satisfacdo de ter participado

aos questionamentos feitos por
usudarios nos canais de comuni-
cacdo que mantemos com nos-
so publico. Utilizamos também
o relacionamento direto com as
entidades que representam o0s
profissionais liberais que mais
demandam nossos servigos. Por
meio dessas ferramentas, nor-
matizamos o trabalho, amplia-
mos o atendimento, capacita-

O SEBRAE

do evento. Andre Luis Oliveira,
via Facebook

Parabéns Vinicios e toda a equi-
pe do Sebrae-GO pela iniciativa
e apoio a pessoas e empresas
que queiram iniciar seu negocio.

mos os servidores e planejamos
acoes futuras.

Ha dois anos, quando as-
sumimos a gestdo da Juceg, o
maior desejo era o de promo-
ver uma gestdo empreendedora,
com foco nos resultados e que
trouxesse aos usuarios de regis-
tro mercantil - nossos clientes e
parceiros - os valores que gos-
tariamos de imprimir a nossa
imagem, como agilidade, quali-
dade e transparéncia na presta-
cdo dos servigos.

Até agora, para citar algu-
mas de nossas vitorias, alcan-
camos o conceito de melhor
atendimento do Brasil, com a
inauguracdo do Vapt Vupt Em-
presarial, e implantamos dois
sistemas que eliminam procedi-
mentos burocraticos e tornam
virtual boa parte dos atos de
registro de uma empresa. Falo
da Redesim, que integra na in-
ternet todos os drgios respon-
saveis pelo registro mercantil, e
do Via I'Jnica, sistema por meio
do qual o usudrio se dirige a
Juceg apenas para dar entrada
no processo, nio necessitando
se deslocar novamente para
fazer a retirada do documento,
que agora esta disponivel para
download na pagina da Juceg.

Nossa gestdo s6 alcancou os
objetivos porque se dispos ao
dialogo publico, realizou o pla-
nejamento e fez acontecer.

Fernando Mendonga, via Face-
book

Ja tive o privilégio de parti-
cipar da palestra do professor
Marins.

Erisma Frazdo, via Facebook
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INSTITUCIONAL

Nova lei inclui mais
de 140 categorias no
Supersimples. Sistema
reduz, em até 40%, a
carga de 8 impostos

Os trés sdcios do recém-
-inaugurado Instituto Neuro-
-Ortopédico de Goiadnia (Inog)
comecaram as atividades em
julho com o “pé quente”. Mal
iniciaram o atendimento e ja
tiveram uma noticia importan-
te para o desafio inicial. Com
a nova Lei Complementar 147,
sancionada em 7 de agosto, eles
terdo direito a aderir ao Super-
simples, a partir de janeiro de
2015. O sistema de tributacio
permite que micro e pequenas
empresas paguem oito impostos
diferentes em um unico boleto,
o que reduz a burocracia e (o
melhor) diminui a carga desses
tributos em até 40%.

Agora, qualquer empresa ou
atividade que fature até R$ 3,6
milhdes por ano podera aderir
ao regime tributario diferencia-
do. Mais de 140 atividades que
atuam com lucro presumido
foram incluidas no beneficio,
numero que ultrapassa as 450
mil empresas no Pais, segun-
do dados do Sebrae Nacional.
Entre as categorias atingidas
estdo a de varios profissionais
de saude (médicos, enfermei-
ros, fisioterapeutas, psicolo-
gos), arquitetos e engenheiros,
jornalistas, designs, corretores
e economistas.

Segundo o administrador do
Inog, George Koei Makishi, de
34 anos, o total que a micro-
empresa despende hoje, com
todos os impostos, chega a 32%
do faturamento bruto. Com a
mudanca, a aliquota caird para
6%. Para o instituto, cujo fatu-
ramento ¢ em torno de R$ 180
mil por ano, a diferenca repre-
senta economia anual de quase
R$ 47 mil, valor significativo,

PEQUENOS NEGOCIOS

Menos impostos,

mais competitividade

Silvio Simoes

= _ P L

L

George Makishi e Fernanda Sabino, do Inog: empresa sera beneficiada com ampliacédo do Supersimples

PRINCIPAIS ALTERAGOES

Veja as principais mudancas com a nova Lei Complementar 147/2014

nacional Unico. Até entdo,
era de mais de 100 dias

® A burocracia também vai
diminuir e podera ser feita
mesmo com pendéncias
ou débitos

® As empresas abertas
a partir de agora ja
podem se cadastrar
no Supersimples. As
demais, que ja estavam
constituidas antes da

® O critério de adesao ao
Supersimples deixa de
ser a atividade exercida
e passa a ser o porte do
faturamento da empresa —
até RS 3,6 milhdes

® Reducdo dos valores de
oito impostos em até 40%

® A estimativa de abertura
de empresas deve cair
para menos de cinco dias
com a criacao do cadastro

lei entrar em vigor, s6
poderao aderir ao sistema
a partir de 1° de janeiro de
2015

® Para entrar no Simples,
basta fazer a migracao
na internet, pelo site da
Receita Federal (www.
receita.fazenda.gov.br/
SimplesNacional), no link
“Solicitacdao de opgao”

rio Watanabe (ortopedista), 33,
a reducdo tributdria significa
mais chances de aumentar a lu-
cratividade, fazer novos inves-

principalmente, neste inicio de
trabalho. Para George e seus
dois socios, Fernanda Sabino
(fisioterapeuta), 33, e Lucio No-

timentos e reduzir as despesas.
“Todos ganham (com a mu-

danca): o governo, com o re-

cebimento em dia dos tributos;

AGOSTO/2014

nos, com reducio de despesas
no inicio do empreendimento;
e o consumidor final, com um
menor preco dos nossos servi-
cos, oferecidos com a mesma
qualidade”, destaca George.

COMPETITIVIDADE

Com a possibilidade de in-
tegrar o sistema do Supersim-
ples e reduzir o percentual de
impostos, o advogado Tabajara
Pdvoa, 39, ja vislumbra avan-
car na capacidade de investi-
mento e, consequentemente, de
crescimento de seu escritdrio.
Até entdo, a alta carga tributa-
ria vinha sendo limitador para
novas contratacoes, o que im-
possibilitava inclusive a am-
pliacdo da carteira de clientes.

A partir do proximo ano, o
escritorio Tabajara Povoa Ad-
vogados Associados pagara a
aliquota minima da tabela de
referéncia para as atividades
de advocacia, de 4,5%. Hoje, a
tributacdo do estabelecimento
esta entre 15% e 16%. “Agora,
eu posso muito bem ampliar,
contratar, melhorar a minha
competitividade no mercado e
crescer no meu escritorio.”

Depois de passar quatro
anos na informalidade, o escri-
torio foi devidamente registra-
do ha dois anos. O advogado
afirma que a decisdo ja havia
contribuido para a reducido da
tributacfo. “Foi mais vantajoso
registrar a atividade. Dando re-
cibo como auténomo, pagaria
27,5% de Imposto de Renda e o
cliente, 20% do INSS patronal.
Com a formalizacdo, mesmo
alta, ja reduzi a carga tributaria
para 16%. Agora, com a nova
lei, caira para 4,5%.”

JORNAL SEBRAE
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Banheira integra ambiente do Saldo de Beleza Conceito; estudio do solteiro mostra solucao para espaco reduzido; quarto do bebé apresenta requinte nos méveis e decoracdo

DECORACADO

Morar Mais aposta
na verticalizacao

Arquitetos, designers e paisagistas mostram solucdes criativas,
baratas e sustentaveis para quem reside em apartamento

Confirmando a tendéncia
de se morar novamente em
apartamentos, arquitetos, de-
signers e paisagistas apresen-
tam solucdes criativas em dois
mil metros quadrados verticais
distribuidos nos seis pavimen-
tos do Edificio Investt Imoveis,
na Avenida 136, no Setor Ma-
rista, durante a sétima edicéo
da mostra de decoracido Morar
Mais Goidnia 2014. O evento
segue até 14 de setembro.

Sdo pequenos e grandes
apartamentos, estudios, espa-
¢o corporativo, restaurante e
cozinha gourmet espalhados
pelos 34 ambientes. Em for-
mato high and low, os 57 pro-
fissionais provam que solucdes
criativas, baratas e sustenta-
veis podem dividir espago com
itens mais caros e sofisticados.

Moveis multifuncionais, es-
pacos integrados, jardins inter-
nos, e uma mistura charmosa
de estilos sdo as propostas des-

JORNAL SEBRAE

sa edicdo para a vida contem-
poranea, que pede a praticida-
de, mas sem perder o conforto,
o aconchego, o bem-estar e a
tranquilidade necessarios no
cotidiano da metrépole.

Como mote, a Morar Mais
Goiania tem também a “in-
clusdo social por meio da
decoracdo solidaria”, o que
sugeriu aos profissionais a
inserirem muita arte, artesa-
nato, bricolagem e até mesmo
grafite nos projetos, criando
ambientes exclusivos e iné-
ditos. Ainda estio previs-
tos eventos como palestras,
workshop e outras atragdes.

SALAO CONCEITO

O Sebrae Goids levou para
a Morar Mais o Salédo de Bele-
za Conceito. A ideia ¢ mostrar
que ¢ possivel ter um espago
bonito, com higiene e qua-
lidade no atendimento sem
grandes investimentos por

parte do empreendedor. “O
Programa Sebraetec financia
a consultoria em até 80%. E
temos uma excelente profis-
sional para realizar o proje-
to”, explica Israel Witicovski,
analista do Sebrae Goias.

NEGOCIOS

Durante toda a mostra, os
produtos expostos estdo iden-
tificados com um codigo, que
permite ao visitante fazer re-
serva do produto, sinalizan-
do ao fornecedor o interesse
em adquiri-lo. Na entrada do
evento, o visitante recebe uma
ficha para reserva de produ-
tos, que o permite identificar
os objetos que mais lhe agra-
daram. No dia seguinte, os
fornecedores recebem o nome
e e-mail dos interessados, fa-
cilitando a comercializacdo
do item e gerando uma maior
proximidade entre fornecedo-
res e compradores.

Em sua 142 edicao, a Goi-
ania Mostra Curtas bateu
recordes de inscri¢coes. Con-
siderado um dos festivais
de curta-metragem mais
expressivos do Pais, foram
inscritas 960 producdes de
todas as regides do Brasil. O
evento, de 7 a 12 de outu-
bro, no Teatro Goiania, em
Goiania (GO), tem o patro-
cinio da Petrobras e apoio
do Sebrae Goids, do Fundo
Estadual de Cultura e Arte e
Lei Municipal de Incentivo a
Cultura de Goiania.

O destaque das inscri-
¢oes ficou a cargo da Curta
Mostra Goias, que recebeu
85 filmes, nimero também
recorde no histérico do fes-
tival. No ano passado, por

Divulgacao

MOSTRA CURTAS TEM

RECORDE DE INSCRICOES

exemplo, foram inscritos
46 curtas goianos. No total,
foram 268 producbes de
Séo Paulo, 170 do Rio de
Janeiro, 58 de Minas Gerais
e Rio Grande do Sul e 50 de
Pernambuco. Nessa ordem,
o Estado ficou em terceiro
lugar no ranking.

As inscricoes ficaram
abertas de 13 de maio a 31
de julho, via Correios e com
a possibilidade de inscri¢oes
por meio do site oficial do
festival (www.goianiamos-
tracurtas.com.br). Dessa
forma, foram inscritos 886
filmes virtualmente e 74 fi-
sicos, numeros que reiteram
a importancia da internet
e dos meios virtuais para a
atual producao audiovisual.

L) }
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Morar Mais Goiania
2014

De 7 de agosto a 14 de
setembro

Horarios de visitacao:
Terca a Sexta: 15 as 22h
Final de semana: 14 as 22h
Local: Rua 136, esq. ¢/ 1.137,

Setor Marista, Goiania (GO)
Ingressos:

Inteira RS 35 (deixando
mailing)

Meia RS 20
www.morarmais.com.br
imprensa.morarmais@gmail.
com
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Credito para projetos sustentaveis

Limite de
financiamento €é de
até R$ 25 mil, com
taxa de 0,25% ao més

Os micro e pequenos em-
preendedores em Goids tem
a oportunidade de tomar em-
préstimos para investir em
energia renovavel com a taxa
mais competitiva do mercado.
Para estimular as empresas a
investirem em projetos de sus-
tentabilidade, a Secretaria de
Estado de Industria e Comércio
(SIC) lancou uma linha especial
de crédito voltada para esse
segmento empresarial.

O limite de financiamento
¢ de até R$ 25 mil, com taxa
de 0,25% ao meés. O progra-
ma Crédito Produtivo da SIC
- Energias Renovaveis ¢ uma
acdo da Superintendéncia de
Micro e Pequenas Empresas da
SIC e foi criado com base na
demanda crescente de energia
de fonte limpa, sustentavel e
inesgotavel como, por exem-
plo, a energia solar, térmica e
de biomassa.

O secretario de Estado de
Industria e Comércio, William
O’Dwyer, diz que esse crédito
visa beneficiar as MPE a ge-
rarem a sua propria energia.
“Essas empresas serdo benefi-
ciadas por uma reducio signi-
ficativa na conta de luz, além
de contar com uma fonte lim-
pa, renovavel e ilimitada, ga-
rantindo menos dependéncia
da concessiondria elétrica.”

BALANCO

Foram realizados, nos trés
primeiros meses deste ano, 326
empréstimos pelo programa
Crédito Produtivo, alcancando
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o valor de R$ 5,7 milhoes, para
demanda de 5.509 contratos
formalizados.

Sdo empréstimos concedi-
dos a empresarios e empre-
endedores devidamente lega-
lizados, que se capacitaram
por meio do curso Plano de
Negocios | Crédito Produtivo
da SIC e da palestra Bene-
ficios Disponiveis a Micro e
Pequenas e Empresarios /| Em-
preendedores em Geral, ofere-
cidos na secretaria permanen-
temente como pré-requisito
para as contratagoes.

Entre as consequéncias da
aplicacdo eficiente dos recur-
sos, no periodo de janeiro a
marco deste ano, foram gera-
das 757 novas vagas de em-

pregos com carteira assinada.
Outros resultados praticos e ja
comprovados dessa atividade
sdo formalizagdo das empre-
sas que atuavam na informa-
lidade; aumento da geragédo de
empregos; qualificacdo do em-
presario para tocar seus nego-
cios e o reflexo de todos esses
fatores na reducdo da mortali-
dade das empresas.

MUNICiPIOS

Segundo o superintendente
de Micro e Pequenas Empresas
da SIC, Thiago Peixoto, prati-
camente todos os municipios
goianos foram atendidos ao
longo dos ultimos anos, em to-
dos os locais requisitados pelas
prefeituras e entidades empre-

Edmar Wellington
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Secretario William O’'Dwyer diz que esse crédito visa beneficiar as MPE a gerarem a sua prépria energia

sariais e comerciais, segundo
termos de parceria propostos
pelo Governo do Estado.

Ao longo dos ultimos dez
anos de existéncia do Crédito
Produtivo, a SIC consolidou o
programa exclusivamente vol-
tado para a oferta de recursos
para setores de micro, peque-
nas e meédias empresas. Com o
decorrer do tempo, foi abrindo
espaco para atender aos em-
preendedores em geral.

“Isso se fez gragas ao tra-
balho de agregacdo de valores
a um projeto amplo de cunho
nio apenas econdémico, mas
sobretudo de soerguimento
social, onde frequentemente
a familia dd o pontapé inicial
com as empresas de ‘fundo de

COMO ACESSAR

O CREDITO

Quem pode tomar os
empréstimos: Todo micro
€ pequeno empresario e
microempreendedores
individuais com empresa
formalizada
Pré-requisitos para o
empréstimo: Curso Plano
de Negdcios/Crédito
Produtivo da SIC

Prazo de caréncia: Até 6
meses (180 dias)

Prazo para quitacao: Até
36 meses (3 anos)

Valores dos empréstimos:
De RS 2 mil a RS 25 mil
Juros: 0,25% ao més ou 3%
ao ano

Telefone para
informacoes da SIC:

(62) 3201-5527 / 5531

quintal’, até alcancar as em-
presas constituidas. Ndo sem
antes passar pela faixa de em-
preendedores que atuam na
informalidade para mudar sua
cultura e firma-los como em-
presas formais”, analisa.

AMPLIACAO

O Crédito Produtivo prati-
ca empréstimos com recursos
do programa Produzir, subsi-
diados a juros simbolicos de
0,25% ao més e de 6% ao ano.
Gracas aos resultados alcanga-
dos até aqui, a SIC ja estuda,
segundo o superintendente
responsavel, a ampliacdo da
sua agdo nos proximos meses
como resposta natural a acei-
taclo conquistada.

JORNAL SEBRAE
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Capacitacao |mpuIS|ona negocm

Programa estimula
casal de comerciantes
a tracarem planos
para aumentar vendas
em loja de artigos
femininos

O comerciante Fabricio Ro-
cha Lopes, de 34 anos, desco-
briu que tinha o dom para ven-
das ainda na adolescéncia, no
municipio de Lagoa da Prata
(MG). Ele colhia as hortalicas
produzidas no quintal do avo
e as revendia para os vizinhos.
Saia de sacola cheia e voltava
de méios vazias, mas com o
bolso recheado. Desde entdo,
sempre trabalhou por conta
propria. Hoje, comanda uma
equipe de vendas de artigos fe-
mininos de porta em porta e ¢
socio, em Goiania (GO), de uma
loja (atacado e varejo) especia-
lizada em bolsas, maquiagens e
bijuterias com a mulher Juliana
Cardoso Silva, 28.

No entanto, apesar da larga
experiéncia na compra e venda
de produtos, Fabricio mostra
um entusiasmo juvenil com o
novo empreendimento, prin-
cipalmente apos conhecer as
capacitacdes do Sebrae Goias.
O casal participou, em abril e
maio deste ano, do Programa
Negocio a Negocio, que visa
dar suporte para as empresas
recém-formalizadas. A loja
Making Of, no Setor Norte Fer-
roviario, comecou as atividades
em setembro de 2013.

“O Sebrae é um parceiro
muito importante, pois nos
ajuda a fortalecer o negocio e
vislumbrar o futuro. Sem falar
que os cursos da instituicdo
nos incentivam a buscar mais,
ter mais sonhos e objetivos”,
explicou Fabricio.

JORNAL SEBRAE

O Programa Negdcio
a Negdcio funciona por
meio da metodologia de
diagnostico  empresarial,
no qual o Sebrae realiza de
trés a seis visitas ao empre-
endedor. O atendimento é
presencial, gratuito e conti-
nuado. Tem como objetivo
levar orientacao basica para
gestao dos empreendimen-
tos configurados como mi-
croempreendedores indivi-
duais e microempresas.

Nos atendimentos, os
prestadores de servicos do
Sebrae realizam, in loco, um

CHINA

Sobre o futuro, o proxi-
mo passo do comerciante ¢
se estabilizar no negocio,

diagnéstico do negdcio, que
indica como estd a gestdo
do mesmo e aponta areas
de melhoria. A partir disso,
sao indicadas solucdes es-
pecificas para cada porte de
empresa. De 2011 até agora,
o Programa Negécio a Ne-
gocio ja atendeu 93.237 em-
preendimentos goianos.

“O Programa tem apre-
sentado grande diferencial
para os empreendimentos
que recebem atendimento,
além de mostrar aos em-
preendedores tudo o que o
Sebrae pode oferecer para

que esta em fase bem adian-
tada, segundo ele. Em segui-
da, os planos sio mais ou-
sados: comprar os produtos

S e

Juliana Cardoso e Fabr|C|o Lopes ”Sebrae é parceiro muito importante, pois nos ajuda a fortalecer 0 negocio e vislumbrar o futuro’, diz ele

alavancar a gestdao das em-
presas. Com isso, o Sebrae
se propde a acompanhar os
empresarios desde o inicio
do seu negdcio, até uma
fase mais madura do em-
preendimento, oferecendo
atendimento  especializa-
do em gestado, conforme o
nivel organizacional que o
empreendimento apresenta
ao longo do seu desenvol-
vimento’, explica Luciana
Sousa Marques Chaveiro,
coordenadora da Area de
Educacdo Empreendedora
do Sebrae Goids.

diretamente da China. Hoje,
a empresa adquire os artigos
de atravessadores. “Comprar
um container na China se-

Silvio Simées
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ria o ideal. Vamos trabalhar
para isso.”

Outro projeto, sé que dessa
vez para sua equipe de vendas,
¢ criar uma loja virtual (e-com-
merce). Assim, ele poderia re-
duzir as caminhadas em Goia-
nia. “Tenho muitos parceiros na
comercializacdo dos produtos.
Eu também repasso para outras
pessoas venderem, e ganho
comissdo em cima. Inclusive,
estipulo brindes aos vendedo-
res. E um negécio organizado
e bem estruturado. No entanto,
pela internet, eu poderia agili-
zar e ampliar minhas vendas.”

{-} SERVICO

Making Of

Avenida Contorno, n°
1.668, Loja 05, Galeria LN,
Setor Norte Ferroviario,
Goiania (GO)
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Senac abre
duas novas

Até outubro, instituicdo deve iniciar turmas
para os cursos de Barbeiro e Moda Pet

0 Servico Nacional do Co-
mércio (Senac Goias) deve ini-
ciar, a partir de outubro, dois
novos cursos de qualificacio:
Barbeiro e Moda Pet. Durante
a Feira do Empreendedor 2014,
organizada pelo Sebrae Goids,
em Goiania, a instituicdo de
educacdo profissional apresen-
tou as duas capacitacdes ao pu-
blico, com muito sucesso.

“Por mais que se facam
pesquisas, nada melhor do
que verificar diretamente com
o publico se existe demanda
por determinada capacita-
cdo. Como os cursos do Senac
Goids tém como proposta pre-
parar as pessoas para o mer-
cado, estimulando-as também
para o empreendedorismo, a
Feira foi uma ocasido perfeita
para apresentarmos esses cur-
sos que desejamos lancar. A
reacio foi tdo boa que deve-
mos abrir as primeiras turmas
até o més de outubro”, explica
a coordenadora de cursos de
Moda e Beleza do Senac Goi-
as, Silvana Sarmento.

A secretaria Maria da Luz
Bernardes, de 59 anos, se en-
tusiasmou apds participar da
oficina Pet Shop - Demonstra-
cdo de Criacdo, Modelagem e
Confeccdo de Roupas. Ela nédo
quer parar de trabalhar com a
chegada da aposentadoria e diz
que ja sabe o que fara: fabri-
car roupas para cdes. Maria da
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Luz esta convicta de que pode
buscar outra profissionalizacédo
para continuar tendo uma fon-
te de renda.

“Adoro cées e tenho todo o
maquinario de costura em casa.
Até me arrisquei a fazer camas
para os bichos com materiais
reciclaveis e ficaram o&timas.
Fiquei apaixonada pela ofici-
na, porque me mostrou opcoes
para diversificar a confecgio
voltada ao mercado pet. Quero
aprender mais e atuar de forma
autbnoma”, disse.

Viviany Bonfim, 34, e Li-
liany Bonfim, 31, sdo micro-
empreendedoras e montaram,
ha quatro anos, a Lullaby Moda
Pet, no Jardim Vila Boa, em
Goiania. Elas participaram da
oficina para se informarem so-
bre as tendéncias e novidades
do segmento. “Queremos tor-
nar o nosso negocio cada vez
melhor e a atualizacio é muito
importante. Gostamos bastante
da oficina e queremos fazer o
curso assim que for lancado”,
afirmou Viviany.

A instrutora de curso na
area de moda do Senac Goias,
Mobnica Rodrigues, disse que a
oficina foi sucesso pelo fato de
expor, na pratica, como con-
feccionar roupas para ani-
mais de estimagdo. Os te-
cidos mais adequados, como
tirar o molde do animal para
fabricar a peca e tipos de

Renan Accioly

Instrutora ministra curso de Barbeiro durante a Feira do Empreendedor, no Centro de Convencgdes

acabamentos, foram alguns
dos detalhes demonstrados.
“Nas trés oficinas realizadas
diariamente durante a Feira do
Empreendedor, houve ocupa-
co maxima das vagas. A gran-
de procura reflete o interesse
de quem ja atua com moda a se

Liliany e Viviany
Bonfim fizeram
0 curso teste
de Moda Pet

especializar nesse ramo, o que
¢ muito positivo. O mercado
pet € um dos que mais crescem
no Brasil, mas ha caréncia de
pessoas capacitadas para aten-
der aos consumidores de forma
qualificada”, declarou.

Outra oficina do Senac que

também teve turmas lotadas
em todos os dias de realizacdo
foi Barbearia — Demonstracéo,
Atendimento e Orientacdes.
Silvana conta que a escolha da
realizacdo dessas oficinas na
Feira foi justamente para men-
surar a aceitacio do publico.

Maria da Luz se prepara para
montar negdcio de moda pet

JORNAL SEBRAE
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Empreendedorismo rural

Com carga horaria
de 20 horas, Senar
lanca capacitacoes
pela internet

O Servico Nacional de
Aprendizagem Rural (Senar
Goias) apresentou novidade na
Feira do Empreendedor 2014.
Pela primeira vez no Estado,
a instituicdo vai realizar cur-
sos gratuitos voltados ao em-
preendedorismo no modelo de
Ensino a Distancia (EAD). Sao
eles “Aprendendo e empreen-
dendo: na vida e no negdcio
rural”, e “O agronegdcio e o
crescimento brasileiro”

Com carga horaria de 20
horas cada, eles serdo apli-
cados a partir de setembro. O
periodo de inscri¢des ja come-
cou e os interessados podem se
cadastrar e obter mais infor-
macdes pelo site do EAD Se-
nar Goias (www.ead.senar.org.
br). Coordenadora do Departa-
mento de Projetos de Inovacgédo
do Senar no Estado, Wanessa
Neves de Faria conta que, cada
turma, tera 200 alunos e que
outras serdo abertas, de acordo
com a demanda.

O Senar ja desenvolve
uma série de cursos com foco
no empreendedorismo, mas
com aulas presenciais. A lon-
ga distancia surgiu como op-
cdo interessante em razio da
grande quantidade de interes-
sados no interior do Estado, o
que torna mais pratico e facil
a aplicabilidade do conteudo.
O foco inicial ¢ atingir os jo-
vens e quem esta iniciando
alguma atividade. Isso, no
entanto, segundo Wanessa,
nio inviabiliza a participacido
dos demais publicos.

JORNAL SEBRAE
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Ambiante de estudos:

a distancia

Cursos Gratis

E facil

participar

O foco inicial é atingir os
jovens e quem esta iniciando
alguma atividade

“Qualquer pessoa pode par-
ticipar, desde que tenha mais
de 15 anos. Temos essa limita-
cdo de idade, porque pode ser
que tenha alguma aula pratica
e fica complicado para pes-
soas muito jovens”, explica. A
coordenadora frisa, ainda, que
a condicdo basica é que a pes-
soa cumpra a carga hordaria de
20 horas de curso no prazo de
30 dias. Ndo ¢ preciso seguir
horarios pré-estipulados, até
porque o conteudo estara na
internet e o individuo podera
assistir a aula no horario que
lhe for mais adequado.

De maneira geral, o conteu-
do dos dois cursos vai abordar
os elementos que envolvem o
inicio de um empreendimento,
com dicas de como comecar e
melhor planeja-lo. O objetivo
¢ ensinar a pessoa a ser real-
mente um empreendedor. De
acordo com Wanessa, ainda
existem muitos interessados
que desejam comecar, investir
de alguma forma e gerar renda
no campo, mas que nio tém
informacio e capacitacdo ne-
cessaria. “Vamos tentar mos-
trar isso: como vender, para
quem vender, o que vender.”

FACA SEU CADASTRO
Preencha o fonmulinko e crie
s dados do acesso

2 Yeja as opgies o ople pobo clrsg do e inlerpsse

André Saddi
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Wanessa Neves: “Os interessados precisam ter mais de 15 anos”
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Realizado na Feira
do Empreendedor,
projeto aproxima
empreendedores
de empresarios de
todo o Pais

As cinco rodadas de negd-
cios realizadas durante a Feira
do Empreendedor, em Goiania,
movimentaram R$ 19,9 milhdes
para os setores de confeccoes,
turismo, franquia, tecnologia
da informacio e agronego-
cio em Goids. Foram gerados
negocios imediatos e futuros.
Estiveram presentes aproxima-
damente 60 compradores. Em
cada segmento, o Sebrae Goias
levou 50 vendedores, todos in-
tegrantes de projetos coletivos
de capacitacdo da instituicio.

Gerente do Tapindaré Hotel
e Restaurante, em Alto Paraiso
de Goias (a 418 km de Goiania),
Arnaldo Reis Jacuna, de 39
anos, mostrou-se entusiasmado
apds se reunir com represen-
tantes de agéncias e operadoras
de turismo do Ceard, Espirito
Santo, Parana e Santa Catarina.
“Sempre marco presenca em
eventos semelhantes, mas nesse
percebi que as rodadas foram
promovidas com empresarios
interessados de fato no mer-
cado de Goias. Estou confiante
de que seremos visitados pelos
compradores com 0s quais con-
versei para firmar parcerias de
hospedagem”, afirmou.

Renato Silveira Vilas Boas,
53, demonstrava confianca
idéntica. Diretor comercial da
Devillas Lingerie, de Taquaral
(a 91 km de Goiania), ele levou
mostrudrio de 18 pecas - entre
conjuntos de calcinhas e su-
tids, além de camisolas - para
demonstrar aos compradores.
“Foi com o Sebrae que profis-
sionalizei minha confeccio, o
que possibilitou abrir também
um showroom, e expandir mi-
nha atuacio para atender clien-
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Rodadas geram quase
RS 20 milhoes em negocios

Silvio Simoes

Empresario do setor de confec¢bes apresenta roupas para comprador durante a Feira do Empreendedor

Turismo

24 participantes

(10 compradores e

14 fornecedores)

104 oportunidades de
negaocios

Estimativa de negdcios
gerados: R$ 7.440.000,00

Franquias e fornecedores
23 participantes

506 oportunidades de
negaocios

Estimativa de negdcios
gerados: R$ 415.000,00

Confeccao

49 empresas participantes
(14 compradores e 35
fornecedores)

193 oportunidades de
negocios (reunides realizadas)

Estimativa de negdcios
gerados: R$ 9.390.000,00

Agronegocios

20 participantes (5
compradores e 15
fornecedores)

45 oportunidades de
negaocios

Estimativa de negdcios
gerados: R$ 2.700.000,00

tes de varias regides brasileiras
e até do exterior. Por isso, todo
convite para participar de ro-
dadas ¢ uma grande oportu-
nidade para conquistar ainda
mais mercados.”

Pelo agronegocio, Luiz Car-
los Gomes Soledade, 50, acre-
dita que podera, nos préximos

dias, fechar parcerias com pe-
quenos e médios empresarios
do setor de alimentacio. Asses-
sor de negocios da Central de
Cooperativas de Producio da
Agricultura Familiar de Goids
(Cecaf), ele disse que o evento
representou o inicio de uma
etapa marcante para 39 coo-

perativas associadas no Estado.

FRANQUIAS

No setor de Franquias, a
Rodada contou com 23 empre-
sarios. A dindmica proporcio-
nou a empresas franqueadoras
o contato com empresas forne-
cedoras de produtos e servicos.

CONSULTORIA

SOBRE ANR 12

Por meio do projeto
Desenvolvimento da Cons-
trucao Civil, o Sebrae Goias
disponibiliza consultorias as
empresas do setor para que
possam melhorar seus pro-
Cessos e proporcionar am-
biente mais saudavel e se-
guro, especialmente sobre
a Norma Regulamentadora
12 (NR-12). A consultoria
consiste, basicamente, no
diagnéstico, na elaboracao
do inventdrio e na capacita-
¢ao dos colaboradores.

“Para sua realizacao,
torna-se importante a cola-
boracao das empresas, nao
apenas facilitando o acesso
aos ambientes, mas dispo-
nibilizando todas as infor-
macdes necessarias para o
desenvolvimento do traba-
Iho. O atendimento prevé
reunides técnicas, orienta-
cao pratica e informacoes
na elaboragdo e execucao
do plano, bem como defini-
¢ao das responsabilidades
e outras atividades neces-
sarias’, explica a gestora do
projeto, Vera Lucia Oliveira.

Mais informagdes pelo
telefone (62) 3250-2217 ou
e-mail: vera.oliveira@sebra-
ego.com.br. A NR-12 define
referéncias técnicas, princi-
pios fundamentais e medi-
das de protecao para garan-
tir a saude e a integridade
fisica dos trabalhadores.

JORNAL SEBRAE
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Cartilha aponta 78
atividades promissoras
de negocios, em Goias

Warlem Sabino

A administradora de em-
presas Caroline Almeida dos
Santos, de 28 anos, juntou sua
sensibilidade natural para orga-
nizacdo com o senso de opor-
tunidade e abriu um negdcio
inovador em Goidnia (GO). A
empresa Organizer Lives, dedi-
cada ao arranjo de ambientes,
em apenas oito meses de fun-

Caroline Almeida
encontrou um
nicho de mercado e
vem expandindo o
negocio

Edmar Wellington

EMPREENDEDORISMO

Estudo mostra caminhos
para o proprio negocio

cionamento, praticamente tri-
plicou o faturamento previsto
inicialmente.

A empresa organiza ambien-
tes (residéncia ou escritorio) de
forma pratica e funcional, vi-
sando facilitar o dia a dia das
pessoas que o utilizam. Em es-
pacos domeésticos, o trabalho ¢
realizado em armarios, guarda-
-roupas e cozinha; no escritorio,
¢ a vez da papelada burocrati-
ca. “Também fazemos compras
para os clientes, entregamos e
guardamos no devido lugar.”

A Organizer Lives comecou
com uma unica funcionaria, a

propria empreendedora. Hoje,
ja tem mais trés colaborado-
ras, que foram treinadas por ela
mesma. “Esse ¢ um grande de-
safio e dificuldade, impregnar
nas meninas minha cultura e
minha ideia. Tenho um grande
desafio pela frente: o mercado ¢
gigantesco e ndo para de cres-
cer. Preciso, sempre, de funcio-
narios a altura, e treinamento
de pessoal néo ¢ facil.”

0 ramo de Caroline despon-
ta como mercado promissor no
Estado e consta no estudo “Ten-
déncias e Oportunidades de Ne-
gocios em Goias”, apresentado
pelo Sebrae durante a Feira do
Empreendedor 2014. A macro-

JORNAL SEBRAE

tendéncia chama-se Economia
de tempo e praticidade, que en-
- volve as atividades de organi-
zador profissional, empresas de
trega rapida (Delivery), res-
achonetes e loja
 decovenicn
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cdo da internet e massificacdo
do acesso a computadores e as
premissas de preservar o meio
ambiente e as praticas susten-
taveis tanto do consumidor
quanto do empresario.

Foram apontadas 18 ma-
crotendéncias e 78 atividades
de consumo, nos mais diversos
setores da economia, que, em
linhas gerais, ndo devem se re-
verter antes de 2020, pelo me-
nos. A cartilha esta a disposicédo
no site do Sebrae Goids (www.
sebraego.com.br).

“As pessoas que pretendem
entrar no mercado precisam
buscar oportunidades, escolher
negdcios que tenham chances
de sucesso, que sejam renta-
veis. Para isso, necessitam de
conhecimento e informacoes. O
estudo da essa ideia, traz infor-
macdes e conhecimento acerca
das principais tendéncias que
ocorrem em Goias. O empre-
endedor sera direcionado para
o caminho certo, como deve se
comportar e caminhar com sua
atividade”, explica Manoel Xa-
ilho, diretor-su-
do Sebrae Goias.

nde

CONHECIMENTO

E APTIDAO SAO
FUNDAMENTAIS

Caroline Almeida nao
se aventurou com a Orga-
nizer Lives. Enquanto ainda
trabalhava como diretora
de uma revista em Goiania
(GO), ela preparou um plano
de negdcio para ser empre-
endedora. De outubro a de-
zembro do ano passado, fez
o planejamento. Em janeiro
deste ano, colocou em prati-
ca. Nos primeiros trés meses,
percebeu que a empresa
estava decolando e pediu
demissao da revista para se
dedicar ao préprio negdcio.

A jovem apostou num
ramo em que tem afinidade.
“Esse é um dos segredos do
sucesso do empreendedor:
identificacdo com o negdcio.
Nao é porque uma ativida-
de esta dando dinheiro que
qualquer pessoa vai abrir
uma empresa. E preciso ter
aptiddo, gostar do que esta
fazendo’, destaca Wander-
son Portugal Lemos, diretor
técnico do Sebrae Goias.

A Organizer Lives come-
¢ou como organizagao de
residéncias, mas precisou
entrar no ramo de escrit6-
rios a pedido dos clientes.
Os servicos sao cobrados
por hora (RS$ 56), meia diaria
(R$ 270) e diaria (RS 450).

1O
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SERVICO

Organizer Lives

(62) 9927-4002
organizerlives@gmail.com
www.facebook.com/
organizerlives

AGOSTO/2014
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TENDENCIAS E OPORTUNIDADES

o]

INTERNET E CONECTIVIDADE

@ Novas profissoes ligadas a internet
que podem ser exercidas por meio
de prestacdo de servicos (consultor
de redes sociais ou analista de
redes sociais, blogger profissional,
especialista em otimizacao de sites e
arquiteto de informacao)

® Desenvolvimento de aplicativos
(@pps)

@ Desenvolvimento de jogos eletrénicos

® Solucdes para implantacao e
manutenc¢ao do sistema de
e-commerce (comércio eletronico)

@ Digitalizacdo de documentos

@ Startup (capital préprio, investidor-
anjo, Venture Capital, estdgio
avancado, investimento coletivo e
subvencodes, editais e bolsas)

CONSUMO CONSCIENTEE
% SUSTENTABILIDADE
% 4" e Logistica Reversa (transportadoras,

X

empresas de reciclagem e de
destruicao de produtos)

® Consultoria para empresas quanto
a Certificados de Garantia, Selos e
Sistemas de Qualidade

® Prestacao de servicos de reciclagem
de habitos para empresas

® Produtos e servicos ligados a
preservacao do ambiente

® Fair Trade (Comércio Justo)

® Lojas de roupas com conceito Slow
Fashion

SAUDE E BELEZA

® Centros de beleza especializados no
publico masculino

® Personal trainer (familiar, pequenos
grupos, cardiopatas, idosos)

® Restaurantes e lanchonetes com
cardapios mais saudaveis

® Servicos em domicilio de massagem,
manicure, cabeleireiro

® Consultoria de imagem e estilo

MERCADO PET

® Pet Sitter - Baba de animais
® Adestramento de caes

® Taxi-Pet

® Pet Hotel

Q

=
—\

ECONOMIA DE

TEMPO E PRATICIDADE

e Organizador profissional

® Empresas de entrega rapida - Delivery
® Restaurantes e lanchonetes

® Loja de Conveniéncia

ENVELHECIMENTO

DA POPULACAO

® Agéncias de viagens — pacotes para
idosos

® Cuidadores de idosos

® Loja Retrd

e Condominio residencial

CONSUMO EM

NICHOS DE MERCADO

® Mercado GLS

® Mercado Plus Size

® Portadores de necessidades especiais
® Tamanhos diferenciados

® Alimentacao especial

O PODER DA MULHER

NO MERCADO

o Oficina mecanica para mulheres

@ Cursos profissionalizantes voltados a
profissdes tipicamente masculinas

o Oficina de customizagbes

® Fabricacdo e comercializacao de
roupas

CASAIS SEM FILHOS

® Empresa especializada em pequenos
projetos e reformas

® Cursos de culindria para casais

® Jantares harmonizados em domicilio

® Empresas de automatizagao
residencial

1

J
%
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%
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MERCADO SINGLE
® Servicos de governanca
® Empresa de refeicoes
congeladas ou semiprontas
® Eventos de socializacdo e encontros

TRABALHO E QUALIFICAGCAO

® Empresas de terceirizacao

® Cursos de ensino a distancia

® Cursos e treinamentos para o
universo corporativo

® Cursos técnicos e profissionalizantes

A BUSCA DA ESPIRITUALIDADE

® Retiros espirituais

® Bar Gospel

e Comercializacao de CDs, DVDs,
biblias, livros de contetdo espiritual

® Confeccao crista

CONSUMO DAS

CLASSES EMERGENTES

® Agéncias de Turismo — Pacotes
nacionais e internacionais

® Mercados de bairro

(IN) SEGURANCA

® Geolocalizacdo para
dispositivos de seguranca

e Comércio e instalacdo de
equipamentos de seguranca

® Comércio e instalacao de portoes
eletronicos e dispositivos de acesso

® Empresas de vigilancia

® Sistemas para seguranca digital

® Empresas de Seguro

MORAR BEM

® Empresas especialistas
em construcdo verde

® Empresas prestadoras de servicos
especializadas em reformas

® Design e objetos de decoragao

® Fabricacdo e comercializacao de
moveis

FRANQUIAS

® Processo de interiorizagao

® Melhoria do suporte ao franqueado
® Microfranquias

AGRONEGOCIO
® Produtos organicos
® Agricultura familiar na
merenda escolar
® Associativismo e cooperativismo

AGOSTO/2014
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Hugo Ribeiro aproveitou paixao por caes para tocar canil em Goiania: empresa nao para de crescer

Edmar Wellington

Canil dobra de tamanho

Apaixonado por cdes e
adestrador de médo cheia, o
jovem Hugo Ribeiro Ramos,
de 30 anos, uniu suas habi-
lidades em um unico empre-
endimento. Desde 2007, ele
comanda a Canil HR, espe-
cialista em adestramento (em
domicilio ou no internato),
hospedagem e venda de cies
de guarda para empresas de
seguranca e policias. A em-
presa também presta servicos
de assessoria em comporta-
mentos de animais.

“Desde 2002, treinava cies
em casa. Depois de cinco anos
atuando nesse segmento, re-
solvi abrir um canil, pois que-
ria oferecer outros servigos,
como venda de animais para
a policia, hospedagem e trei-
namento”, relata Hugo.

Nos ultimos dois anos, o

JORNAL SEBRAE

Canil HR dobrou de tama-
nho, praticamente na mes-
ma proporcdo do mercado
pet em Goids. Hoje, sdo 45
boxes para animais, quatro
funcionarios e veiculos es-
pecificos para transporte dos
cdes. “Temos até um trailer
para viajar com os cdes”,
destaca Hugo. Existem 110
cdes no canil, sendo 70 em
regime de hospedagem e 40
para venda e locacéo.

Segundo o estudo “Ten-
déncias e Oportunidades de
Negocios em Goids”, reali-
zado pelo Sebrae, o Mercado
pet ¢ uma das 18 macroten-
déncias de negocios no Esta-
do para os préximos anos. As
atividades em destaque sio
pet sitter (baba de animais),
adestramento de cdes, taxi-
-pet e pet hotel.

Hugo lembra que o inicio
do negocio foi bem dificil.
“Nio tinha capital de giro e
quase nio possuia clientes.
Encarei isso como complica-
coes enfrentadas pela maio-
ria dos empresarios quando
comecam um negocio, por
isso, ndo esmoreci. Sabia
que poderia vencer”, destaca.
Com sete anos de atuacio no
mercado, Hugo ja melhorou
bastante a situacdo. Hoje, ja
expde os animais em diver-
sas partes do Pais e realizou
parceria com entidades que
abrigam bichos para hospe-
da-los no canil.

MOMENTO
Diretor-superintentende
do Sebrae Goias, Manoel Xa-
vier Ferreira Filho lembra que
o momento ¢ excelente para

APLICATIVOS PARA CELULAR

Outra macrotendéncia
apontada pelo estudo é
Internet e conectividade,
com as atividades de pres-
tacdo de servicos (con-
sultor/analista de redes
sociais, blogger profissio-
nal, especialista em otimi-
zacao de sites e arquiteto
de informacao), desenvol-
vimento de aplicativos
(apps) e jogos eletronicos,
solucdes para implantacao
e manutencao de e-com-
merce (comércio eletroni-
co), digitalizacdo de docu-
mentos e startup.

Os jovens Joao Berto-
lino de Sousa Neto, de 26
anos, Karolina Franca Eu-
genio, 26, Gustavo Camar-
go, 28, e Michelle Santos
Costa, 24, estao apostando

no desenvolvimento de
aplicativos para celulares.
Eles acabaram de criar a
Funbites Game Mechanics,
com a qual venceram a 22
edicdao do Concurso de De-
senvolvimento de Jogos,
promovido pelo Sebrae.

“Vejo possibilidade de
a gente crescer juntos. Va-
mos investir recursos em
publicidade, compras de
licencas e formalizacao
da empresa. O projeto é
desenvolver jogos para
celulares, que sao mais
simples e a nossa empre-
sa conseguird competir
no mercado. Jogos para
videogames exigem equi-
pes grandes e muitos in-
vestimentos”, afirma Joao
Bertolino.

surgimento de novas empresas
no Estado. “Goids cresce aci-
ma da média nacional. Somos
a oitava economia do Brasil
e nono no ranking de com-
petividade. Nosso ambiente ¢
amplamente favoravel ao sur-
gimento de novos negocios,
com acesso ao crédito facili-
tado e legislagdo menos buro-
cratica. Vale a pena investir,
vale a pena ser empresario.”

{2} SERVICO

Canil HR - (62) 8416-
6734 /3567-0124

Rua Todica, Chacara 140,
Setor Recreio dos Ipés,
Goiania (GO)

Site: www.canilhr.com.br

em dois anos

Além de mandar confec-
cionar o estudo e distribui-lo
gratuitamente, o Sebrae Goias
disponibiliza consultores para
ajudar os empreendedores a
elaborarem o plano de negé-
cio, que ¢ o primeiro passo
para ser patrdo. A instituicdo
também acompanha os inte-
ressados em todas as etapas de
gestio da empresa por meio de
diversos cursos de capacitagio.

E-mail: canilhr@gmail.com

Funbites - (62) 8406-
8557

ngoiania.com.br/
convidado/funbites-3

AGOSTO/2014
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Produtos da Sophie

& Juliete podem ser
adquiridos pela venda
direta ou internet

Com conceito simples e
inovador, a Sophie & Juliete
conseguiu avango notdério em
dois anos, com vendas em todo
o Pais. E motivos para isso nio
faltam. A marca da nome a
primeira loja de semijoias do
Brasil, que aliou a facilidade
do e-commerce (comércio ele-
tronico) a um formato multi-
nivel. As pessoas interessadas
em ganhar dinheiro revenden-
do as pecas exclusivas podem
fazé-lo tanto por meio de ven-
da direta quanto pela internet,
a partir das proprias lojas vir-
tuais, que sdo personalizadas e
oferecidas pela empresa.

A marca foi fundada em
julho de 2012 e surgiu da per-
cepcdo de uma das fundado-
ras, a paulistana Camila Sou-
za. Ela ja havia trabalhado por
muitos anos na Bain & Com-
pany, empresa de consultoria
multinacional. Apos isso, ela
foi estudar na Harvard Busi-
ness School (EUA) e a ideia
era buscar alternativas de ne-
gocios que pudessem impactar
a vida de muitas pessoas. No
retorno ao Brasil, percebeu
que a grande dificuldade da
mulher moderna era conciliar
a vida profissional bem-suce-
dida com o lado pessoal. E dai
foi surgindo a concepcio da
Sophie & Juliete.

Hoje, dois anos depois, se-
gundo a representante das “es-
tilistas” da regido Centro-Oes-
te, Elisabete Duarte de Abreu,
mais de 100 pessoas, entre ho-
mens e mulheres, ja revendem
as semijoias exclusivas em
todo o Brasil. Sim, estilistas.
E assim que a marca denomi-
na aqueles que revendem seus
produtos. “E porque, além de
nos vendermos, nos também

AGOSTO/2014
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Formato simples e inovador
para vender semijoias

Juliete §

Edma(WeIIiniton
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Elisabete de Abreu e Gabriela Guerra, da Sophie & Juliete. Elas mostraram os produtos durante a Feira do Empreendedor, em Goiania

podemos compor o look das
pessoas”, explica Elisabete, que
¢ de Campo Grande (MS).

A responsavel pelo designer
das pecas ¢ Gabriela Readi, que
ja trabalhou para joalherias fa-
mosas e caras do Brasil. Isso
nido quer dizer, no entanto,
que os precos das semijoias da
Sophie & Juliete sdo elevados,
pelo contrario. Os valores va-
riam de R$ 29 a R$ 400 e as
formas de pagamento sdo bem
atraentes, podendo dividir em
até seis parcelas. “Cada estilis-
ta ganha uma maquineta (de
cartio) também, se quiser, e
nio precisa ser pessoa juridica.
0 cadastro pode ser de pessoa
fisica”, explica Elisabete.

MODELO

A ideia ¢é facilitar. A pessoa
interessada pode entrar no site
(www.sophiejuliete.com.br) e
preencher o cadastro para se
tornar “estilista” Em seguida,
pelo valor de R$ 199, ela rece-
be o mostrudrio das pecas ou
um kit com R$ 500 em semi-
joias para realizar as vendas
diretas por pronta-entrega ou
encomenda. Além disso, a pes-
soa ganha uma loja virtual e se
encarrega pela divulgacio dela
por meio das redes sociais ou,
até mesmo, pelo boca a boca.
Dessa forma, para cada venda
feita em sua loja, ela ganha um
porcentual de comissio.

Existem estilistas que reali-

zam todas as vendas pela loja
virtual, sem precisar ficar com
estoque de produtos ou bater
de porta em porta. Isso ¢ op-
cional e reduz a zero o risco do
investimento. Elisabete, que foi
a primeira estilista da Sophie &
Juliete na regido Centro-Oeste,
¢ advogada e, segundo ela, ¢
perfeitamente possivel aliar as
obrigacdes de uma atividade
e outra. “E pratico. Estou 14
advogando e, a0 mesmo tem-
po, ganhando dinheiro com
as vendas, porque as pessoas
compram pela internet, na mi-
nha loja virtual e a marca se en-
carrega de enviar”. Ela diz que
chega a ganhar mais dinheiro
como vendedora de semijoias

do que como advogada.

Compras acima de R$ 149
tem frete gratuito. E, em caso
de presente, a encomenda che-
ga em casa com embrulho es-
pecial. A colecdo das pecas ¢
renovada duas vezes por ano,
em marco e setembro.

-} SERVICO

Sophie & Juliete
www.sophiejuliete.
com.br

Telefone: (11) 3297-9448
E-mail: contato@sophie-
juliete.com.br
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Totem interativo
registrara imagens
durante eventos
promovidos pela rede
de relacionamento

Imagine um totem intera-
tivo, que faz fotos, publica
instantaneamente nas redes
sociais com moldura perso-
nalizada e, ainda, imprime
a imagem na hora. A Totem
Xis, empresa goiana, colo-
cou, ha quatro anos, essa
ideia em pratica e tem con-
quistado publico e chamado
a atencdo de empresas em
eventos que participa.

Durante a Feira do Em-
preendedor 2014, realizada
no Centro de Convencoes de
Goiania, por exemplo, os res-
ponsaveis pelo negdcio conse-
guiram fechar parceria com o
Facebook, maior site de rela-
cionamento do planeta.

Segundo um dos sécios da
Totem Xis, Emiliano Amaral,
de 33 anos, a parceria con-
siste em registrar imagens,
por meio do equipamento de
fotografia instantinea, du-
rante eventos promovidos
pelo Facebook - com a di-
vulgacdo, em tempo real, das
imagens na rede social e com
moldura personalizada. As-
sim, as fotolembrancas com
a marca podem ser compar-
tilhadas ou guardadas.

“E uma inovagdo e um en-
tretenimento para o publico
presente em eventos. 0 mais
importante ¢ que transfor-
ma essa espontaneidade em
marketing. E uma cobertura
virtual”, explica Emiliano,
especialista em Marketing e
Inteligéncia Competitiva. A
tecnologia foi desenvolvida
pelo engenheiro de Tecnolo-
gia da Informacdo (TI), De-
nilson Canolli, que também ¢
sécio da empresa.

Emiliano diz que a parce-
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Empresa goiana fecha
parceria com Facebook

A Totem Xis possui camera
full HD e monitor touch

screende 23 polegadas

ria com o Facebook, além de
ser o reconhecimento do tra-
balho da equipe, significa que
eles atingiram algo realmente
grande. “E tornar um sonho
em realidade”, completa. Du-
rante a Feira do Empreende-
dor, o equipamento ficou ex-
posto no estande da XporY.
com, plataforma de compras e
vendas on-line, entre empre-

sas e prestadores de servico,
usando moeda virtual.

EQUIPAMENTO

A Totem Xis conta com de-
sign contemporaneo, possui
Led RGB nas laterais com cor
programavel, camera full HD e
monitor touch screen de 23 po-
legadas. Como ocupa pouco es-
paco, o equipamento pode ser

Edmar Wellington

-} SERVICO

Totem Xis - (62) 3624-
2468

Rua Cel. Ernesto Garcia,
Qd. 08, Lt. 05, Vila Maria
José, Goiania (GO)
www.totemxis.com.br
Denilson Canolli (CEO):
(62) 8119-3572

Emiliano Amaral (Diretor
Comercial): (62) 8240-
1900

=

remanejado durante o evento
sem ser desligado, gracas ao
sistema de nobreak e rodas.

Noorva...
Equipamento da Totem Xis
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Com parte da equipe ao fundo, Fabiola Ribeiro mostra torta que faz sucesso em Goiania. Empresa na Cidade Jardim comecou com trés funcionarias, mas conta, hoje, com 17

Redes sociais ajudam confeitaria

Insercdes no Facebook
e Instagram ampliam
faturamento de
empresaria, que
investe também em
atendimento fisico

Quem nunca viu em sua
timeline no Facebook ou Ins-
tagram uma propaganda de
roupa, aparelhos eletronicos e
até mesmo de restaurantes? O
anuncio, em sua grande maio-
ria, vem de pequenas e médias
empresas que usam a ferramen-
ta de baixo custo para divulgar
produtos e aproximar-se do
publico. A pequena empresa-
ria Fabiola Ribeiro, de 40 anos,
proprietaria de uma confeitaria
na Cidade Jardim, em Goiania
(GO), conseguiu aumentar o fa-
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Fabiola atende cliente no balcao. Demanda nao para de crescer

turamento da empresa e passar
de 3 para 17 funcionarios em
apenas um ano, gragas ao tra-
balho nas redes sociais.

Com a repercussio, Fabio-
la, que no inicio vendia tortas,
bolos e doces apenas na feira
livre, teve que criar a propria
feira, na sede da empresa, para

atender a nova demanda. Ela
garante que as redes sociais,
em especial o Facebook, con-
tribuiram para o crescimento.
“No Facebook, fiz muitas clien-
tes e estou sempre postando as
novidades. Mas tem que saber
usar, dar retorno para as pesso-
as”, explica.

O préximo passo, segundo
a empresaria, ¢ inaugurar uma
torteria no local. Mas garante
que néo abandona a ferramen-
ta, que ¢ onde também con-
segue sugestdes que ajudam a
definir o trabalho da equipe.
“Com a torteria, meus clientes
podem vir com a familia. Va-
mos ter um cardapio variado e
funcionarios capacitados para
atender. Mas ndo deixo o Face-
book e o Instagram de lado. O
pessoal sempre sugere, faz pe-
dido e me ajuda a divulgar os
produtos”, garante Fabiola.

Para o especialista em mi-
dias digitais do Ipog (Instituto
de Poés-Graduacdo de Goias),
Leonardo Eloi, as redes sociais
possibilitam alcangar o grande
publico com investimento re-
duzido. Segundo ele, trata-se
de uma ferramenta e um novo
método de pensar o negdcio,

que tem refletido no conceito
de pequena empresa. “O que
torna uma empresa micro? Sua
estrutura? Alcance? Renda?
Ainda que haja métodos eco-
nomicos que ajudem a distin-
guir as companbhias, ¢ evidente
que € necessario repensar a po-
sicdo das empresas nesse novo
contexto”, afirma o professor.

=} SERVICO

Fabiola Ribeiro
Tortas - (62) 8443-
9041 /8127-8559 /
8196-5451

Rua Américo Pontes, Qd.
60-A, Lt. 20, Conjunto
Morada Nova (fica
dentro da Cidade
Jardim), Goiania (GO)

JORNAL SEBRAE
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Rede Goiana

da Mulher
Empreendedora
ja tem mais de 11
mil sequidores no
Facebook

0 estigma da mulher goiana
de ser reconhecida apenas pela
beleza sempre foi algo que in-
comodou a empreendedora Lu-
dymilla Damatta, de 35 anos.
Nio porque lhe faltassem atri-
butos (pelo contrario), mas por-
que sempre se dedicou aos estu-
dos, a preparacéo profissional e
intelectual. Ndo se conformava
em ver a valorizacdo feminina
ser resumida em questdes pura-
mente estéticas. Sentia falta de
espaco para debater ideias, fazer
networking, que pudesse reunir
mais mulheres inteligentes com
a mesma preocupacio e até mo-
tivar outras a buscarem cresci-
mento profissional e pessoal.

Dessa vontade nasceu a Rede
Goiana da Mulher Empreende-
dora (RGME), para dar visibili-
dade, unir, promover e apoiar o
empreendedorismo feminino no
Estado. O trabalho foi iniciado
em fevereiro de 2013, com a
criacdo de contas no Facebook,
Twitter e Instagram e o comeco
dos convites para internautas.
Em outubro, apos o direciona-
mento do projeto por meio de
um processo de coaching, o
time da rede foi montado para
dar inicio as atividades.

Desde entio, a RGME tem
promovido eventos variados -
oficinas, workshops, palestras e
encontros -, gratuitos e pagos,

JORNAL SEBRAE

CRESCIMENTO PROFISSIONAL

Uniao e incentivo ao
empreendedorismo feminino

g

Silvio Simées

Empresaria Ludymilla Damatta teve a primeira experiéncia profissional aos 9 anos, ajudando os pais

que sustentam o trabalho. Eles
abrangem todas as questdes
que dizem respeito ao universo
feminino: além de empreende-
dorismo, maternidade, autoesti-
ma, saude, seguranga, coaching,
educacdo, dentre outros.

Além de Ludymilla, que ¢
fundadora e presidente, a rede
conta com oito voluntarias e
experts em suas respectivas are-
as, que contribuem com cursos
e consultorias com precos mais
acessiveis as seguidoras da rede.
Fazem consultorias tributaria,
juridica, empresarial e profissio-
nal, de imagem, de marketing,
além de recrutamento e selecio,
comunicacdo e oratdria e coa-
ching de negocios.

A RGME ja realizou 17

eventos - dos quais dois foram
edicoes do grande Encontro da
Rede Goiana da Mulher Em-
preendedora. Em menos de um
ano, ja sdo mais de 11 mil segui-
dores no Facebook. “Isso indica
que o numero de mulheres in-
teligentes que tém se dedicado
ao aperfeicoamento profissional
e pessoal cresceu e, por isso, a
rede teve repercussdo. Cada se-
guidora ¢ uma fi. Se curtiu a
pagina, significa que tem inte-
resse no nosso conteudo e que
estd antenada, buscando ne-
tworking e tentando crescer.”
Para ela, o retorno do traba-
lho € perceptivel em cada novo
evento, com o crescimento de
participacdes e a percepcio de
que as mulheres goianas estdo

tratando mais de assuntos rela-
cionados a negocios e empre-
endedorismo, expandindo rela-
cionamentos e crescendo dentro
dos seus objetivos. “Vocé vé
exemplos de mulheres que s6
iam de casa para o trabalho e
vice-versa, que comecaram a
participar de eventos, fazer ne-
tworking e a transformar suas
ideias e ambicdes em realidade.”

10

=

SERVICO

CURRICULO DE PESO

Para entender mais da his-
toria da Rede Goiana da Mu-
lher Empreendedora ¢ preciso
conhecer um pouco da traje-
toria de Ludymilla. A vivéncia
no mundo do empreendedoris-
mo comecou bem cedo na vida
dela - aos 9 anos, ja ajudava
os pais na empresa familiar, a
Damatta Moda Masculina. Aos
16, iniciou faculdade de Psico-
logia, mas deixou o curso para
fazer Administracio de Em-
presas. Formada, passou por
organizacdes de call center e
telefonia, nas dreas corpora-
tiva e comercial, até voltar a
trabalhar nos negocios de fa-
milia, do qual ndo saiu mais e
¢ socia atualmente.

Também néo deixou de se
especializar: fez pos-graduacgoes
em Marketing, Gestdo de Varejo,
Consultoria de Imagens, Gestdo
de marcas, dentre outras. Entre-
tanto, foram os trabalhos rea-
lizados em Organizacdes Nao
Governamentais (ONG) e por
meio de partidos politicos que
abriram o caminho para forma-
cdo da RGME. Ludymilla tem
vasto trabalho com volunta-
riado social. Participou da ONG
Planeta Mulher Astro 2000, que
tinha o grupo Mada (Mulheres
que Amam Demais Anonimas).

Rede Goiana da Mulher Empreendedora
Facebook: www.facebook.com/redegoianame/info
Twitter e Instagram: @redegoianame

E-mail: redegoianame@gmail.com
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Empresa
transforma
sobras em
cosmeticos

Com fabrica em Aparecida de
Goiania, Facinatus inova ao aproveitar
residuos da industria de alimentos

A Facinatus Cosméticos,
com fabrica em Aparecida de
Goiania (GO), utiliza o Pro-
grama Agentes Locais de Ino-
vacido (ALI), do Sebrae, para
desenvolver novos produtos.
E, dessa vez, a empresa deve
aproveitar residuos da indus-
tria de alimentos, como se-
mentes e 6leos, para incremen-
tar a produgio. “Devemos usar
material que, aparentemente,
¢ descartavel, para transfor-
mar em matéria-prima de nos-
sos produtos”, explica Henner
Santos Menezes, de 31 anos,
socio-proprietario.

O projeto de viabilidade
produtiva esta em desenvol-
vimento por meio da Facul-
dade de Farméacia da Uni-
versidade Federal de Goids
(UFG). “Nisso, o Sebrae Goi-
as foi fundamental, pois in-
termediou a parceria com a
universidade”, destaca.

Para investir na fabricacéo
sustentavel, a Facinatus parti-
cipa do Edital Senai de Inova-
cdo, que pode liberar recursos
para ajudar a empresa produzir.
“Uma agente local do Sebrae

AGOSTO/2014

nos orientou sobre o edital, sua
formatacéo e participacio.”

Segundo Henner, o aten-
dimento do Programa ALI
também apresentou um com-
pleto portifélio de solucdes do
Sebrae Goids, que podem ser
aplicadas na melhoria da ges-
tdo empresarial. “Logo, vamos
aproveitar ainda mais os pro-
dutos e servicos que o Sebrae
oferece para beneficiar empre-
endimentos”, ressalta.

As acdes de acesso ao mer-
cado, por exemplo, ja foram
utilizadas pela Facinatus Cos-
méticos, fruto da parceria com
o Sebrae. “Participamos pela
primeira vez como expositores
da Feira do Empreendedor, em
processo facilitado pela nos-
sa proximidade com o Sebrae
Goias”, observa.

o,

=X SERVICO

Facinatus Cosméticos
(62) 3594 -5003
www.facinatus.com.br

PROGRAMA ALI

Renan Accioly

Empresario Henner Santos: “Vamos aproveitar ainda mais os produtos e servicos que o Sebrae oferece”

JORNAL SEBRAE
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Nova agéncia
beneficia
empreendedores
de sete municipios
do Sudoeste
goiano

O Sebrae Goiads inaugurou,
no inicio de agosto, sua 252
unidade de atendimento no
interior. Desta vez, a cidade de
Cagu, na regido Sudoeste, abriu
as portas da Agéncia Sebrae
para beneficiar empreendedo-
res. A cerimonia contou com a
presenca da diretoria do Sebrae
goiano, prefeito do municipio,
Gilmar Guimarées, Associagdo
Comercial e Industrial de Cacu
(Acic), Camara de Dirigentes
Lojistas (CDL) e comunidade.

Para Manoel Xavier, dire-
tor-superintendente do Sebrae
Goias, a agéncia disponibili-
za solugdes que promovem o
empreendedorismo e o desen-
volvimento sustentavel dos
pequenos negocios para Cacu
e regido, “mas ¢ a propria
sociedade empresarial quem
deve apontar os caminhos de
atuacdo da entidade”.

O superintendente consi-
dera que as demandas locais
véo reforcar a parceria com o
poder publico, associagdes e
empreendedores. “O trabalho
sera ainda mais produtivo so-
mando os esforcos para aten-
der as necessidades da micro e
pequena empresa (MPE).”

O prefeito Gilmar, que,
segundo Manoel, criou um
ambiente favoravel para a
instalacdo da Agéncia Sebrae
no municipio, destacou que a
unidade vai ajudar muita gen-
te melhorar de vida. “Temos
riquezas naturais, investimen-
tos de grandes empresas (hi-
drelétricas e usinas de alcool
e acucar), entdo precisamos
estimular os empreendedores
na transformacio de suas ca-
pacidades”, observa.

JORNAL SEBRAE
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Sebrae inaugura 382
ponto de atendimento

Nisso, o Sebrae Goias ja
atua em Cacu, lembra a ges-
tora da Regional Sul/Sudoes-
te da entidade (sede Rio Ver-
de), Tassiany Oliveira. Trinta
empreendimentos locais in-
tegram projeto de encadea-
mento produtivo. “Estamos
iniciando processo de capaci-
tacdo das MPE locais para elas
desenvolvam sua capacidade
de fornecer produtos e servi-
¢os para as grandes empresas,
como a Gerdau”, explica.

VIZINHO ATENDIDO

A Agéncia Sebrae de Cagu
também vai atender empre-
endedores de municipios vi-
zinhos, entre eles Aparecida
do Rio Doce, Cachoeira Alta,
Itaja, Itarumd, Lagoa Santa,

Paranaiguara e Sdo Siméo.
Os servicos e produtos dis-
poniveis fazem parte do por-
tifélio de solucdes do Sebrae
para todo o Estado. Segundo
Tassiany, programas como 0s
Agentes Locais de Inovacido

Fotos: Edmar Wellington

(ALI) e o Negocio a Negocio
deverdo ser bastante utiliza-

dos. “Esse atendimento faz
muita diferenca para as em-
presas, pois produzem diag-
nosticos, consultorias e acom-
panhamento presencial.”

INTERIOR

FAZ A FEIRA

Com a agéncia de Cacu,
no sudoeste goiano, o Se-
brae completa 38 pontos de
atendimento em Goias, so-
mando sua sede (Goiania)
e 11 regionais. O presidente
do Conselho Deliberativo
da entidade, Marcelo Baioc-
chi, anuncia, para até o final
deste ano, ainauguracao de
mais duas agéncias, em Mi-
nacu (Regional Norte) e Ale-
xania (Regional Entorno do
DF). “Assim, vamos cumprir
nossa meta de chegar a 40
unidades de atendimento
nessa gestao’, lembra.

Segundo Baiocchi, o
Projeto Expansao da Rede
Sebrae ja produziu outro
beneficio para as micro e
pequenas empresas do in-
terior do Estado. “Vamos
realizar a Feira do Empreen-
dedor, anualmente: um ano
em Goiania e outro num
municipio polo de desen-
volvimento regional’, desta-
ca.Em 2015, Anapolis sedia-
ra o evento.

{2} SERVICO

Projeto Expansao
da Rede Sebrae
Regional Sul-Sudoeste
do Sebrae Goias: (64)
3624-2755

AGOSTO/2014




ASN GOIA’S go.agenciasebrae.com.br

Associacao de
agricultores familiares
qualifica producao
para garantir
comercializacao para
merenda escolar

A Associacdo Camponesa
Regional de Agricultura Fami-
liar (Ascraf) qualificou produ-
cdo para acessar mercado da
merenda escolar no municipio
de Ipameri (a 202 km da capital).
As produtoras rurais associadas
desenvolveram Boas Praticas
de Fabricacio (BPF), em curso
promovido pelo Sebrae Goias.
Segundo Gesoni da Silva Cortes
Salgado, de 47 anos, presidente
da Ascraf, a capacitacio ade-
quou fabricacdo de pies e qui-
tandas as normas da Vigilancia
Sanitaria. “O que nos ajudou
firmar contratos”, explica.

Atualmente, a associacio
fornece 12 mil unidades de
paes, bolos, biscoitos, bola-
chas e cookies de baru, por
semana, para 11 escolas mu-
nicipais de Ipameri. Os convé-
nios foram firmados por meio
do Programa de Aquisicdo de
Alimentos (PAA) e Programa
Nacional de Alimentacdo Es-
colar (Pnae), do governo fede-
ral. As boas praticas também
ajudaram producdo receber
aval do Servico de Inspecio
Municipal (SIM). “Isso aumen-
ta a confianca dos consumi-
dores na qualidade dos nossos
produtos”, considera Gesoni.

Com isso, segundo a presi-
dente, ¢ possivel acelerar pro-
cesso para duplicar producio
da panificadora da Ascraf. “Po-
demos fabricar 24 mil unidades
de pées e quitandas, por sema-
na”, conta. Assim, a geracio
de renda para os 40 associados

AGOSTO/2014
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IPAMERI

Boas pratlcas abrem mercado

Fotos: Edmar Wellington

Darsonia de Fatima e José Roberto cultivam horta agroecologlca acesso ao mercado governamental

na Estincia Dona Maria Cortes
(Assentamento Olga Benario),
onde a ‘Ascraf Panificadora’
esta instalada. E foi Gesoni
quem investiu R$ 70 mil na
construcio do prédio. Depois, a
associacdo recebeu doagdes de
equipamentos e de um veiculo
furgdo, pelo Convénio Conab/
BNDES (Companhia Nacio-
nal de Abastecimento/Banco
Nacional de Desenvolvimento
Econdmico e Social).

Gesoni diz qué curso melhorou a fabricacdo de paes e quitandas
¥ SERVICO

deve crescer, além dos R$ 183
mil contratados pelo PAA, so-
mente no primeiro semestre
deste ano (meses de abril a
agosto).

O contrato da Ascraf por
meio do Pnae, por exemplo,
deve ganhar félego numa

parceria com a Prefeitura de
Ipameri. “O municipio deve
adquirir, no minimo, 30% da
merenda escolar em produtos
da agricultura familiar.”

A estrutura para atender
as escolas fica bem pertinho
da cidade de Ipameri, a 8 km,

Projeto
Desenvolvimento
Sustentavel Setor
Agricola

Regional Sudeste/
Catalao: (64) 3442-9100

INTEGRACAO

PRODUTIVA

O Sitio Modelo mantém
producao da “Ascraf fran-
gos. O produtor Rébson
Antbénio Souza Gongalves,
de 35 anos, cria 600 aves
por més para atender me-
renda escolar em Ipame-
ri. “Entrego 434 frangos
(vivos) para a associacao,
mensalmente’, conta. Ele
recebe R$ 14 por frango
fornecido (Ascraf) e vende
o restante (cerca de 150
unidades) na cidade, por
RS 15 cada.

A integracao de produ-
tores aos programas PAA e
Pnae, alids, € um dos objeti-
vos de Gesoni, que incentiva
o casal José Roberto da Sil-
va, 42, e Darsbnia de Fatima
Caixeta Silva, 38, no cultivo
de sua horta agroecoldgica.
“A parceria com a Prefeitura
de Ipameri, pelo Pnae, pode
ajudar José e Darsonia aces-
sar mercado governamen-
tal de alimentos.”’

Para isso, a presidente da
Ascraf conta com articulacao
do Sebrae Goias, por meio
Projeto  Desenvolvimento
Sustentavel Setor Agricola.
“E preciso mostrar para o
poder publico a necessida-
de de apoiar producao local,
claro, com o preparo do agri-
cultor para produzir”

Gestora de projetos do
Sebrae Goids, Fernanda Lo-
bato explica que o projeto
jad desenvolve ac¢des para
facilitar abertura de merca-
do para agricultores fami-
liares nos municipios.

JORNAL SEBRAE
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Empresarios mostram
que € possivel
ganhar dinheiro com
melhorias sociais

0O alagoano Ronaldo Teno-
rio, de 28 anos, veio a convite
do Sebrae Goids pela primeira
vez a Goidnia para participar da
Feira do Empreendedor 2014.
Ele foi um dos palestrantes da
palestra “Negdcios Sociais -
Empreendedorismo para Mu-
dar o Mundo”. A conferéncia
reuniu empresarios de varias
regides do Pais que abriram
negdcios cujas atividades que
nio visam o lucro imediato, e
sim, gerar melhorias sociais e/
ou ambientais.

Ronaldo ¢ CEO de um apli-
cativo que é sucesso por conta
da inclusio social de pessoas
portadoras de deficiéncia au-
ditiva. Com apenas um ano em
operacdo, o Hand Talk ja foi
eleito pelas Organizacdes das
Nagoes Unidas o melhor aplica-
tivo social do mundo. O signi-
ficado em portugués do nome
do aplicativo (méos que falam)
ja demonstra o objetivo: tradu-
zir conteudos da internet para a
Lingua Brasileira de Sinais.

“0 aplicativo pode ser bai-
xado gratuitamente tanto para
celular quanto para computa-
dor. J4 registramos mais de 170
mil downloads e traduzimos
mais de 18 milhdes de conteu-
dos. E gratificante um negdcio
social como esse. De alguma
forma quero servir de inspira-
¢fo para quem possui um ne-
gocio em mente que pode mu-
dar a vida das pessoas”, disse.

A empreendedora Juracy
Madalena Pereira Dias, de 30
anos, pretende investir em ne-
gocios sociais em Luzidnia (En-
torno do Distrito Federal). “O
mercado de embalagens bio-
degradaveis ainda ¢ pequeno
na cidade e acho que posso ser
bem sucedida.”

JORNAL SEBRAE
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Lucro com beneficio a
sociedade e meio ambiente

Renan Accioly

Apresentado em Goiania, aplicativo Hand Talk ja foi eleito pela ONU o melhor aplicativo social do mundo Alagoano Ronaldo Tenério

INSTITUTO TRANSFORMA VIDA DE MORADORES

O Instituto Muda tem trans-
formado a vida de moradores
da cidade de Sao Paulo (SP) por
meio da disseminagao de prati-
cas sustentaveis em condomi-
nios residenciais. Em seis anos,
o instituto, que trabalha a ges-
tao de residuos e a educacao
ambiental, ja implementou e
organizou a coleta seletiva em
quase 85 condominios, com a
sensibilizacdo e conscientiza-
¢ao de mais de 40 mil pessoas.
Além disso, destina mais de 3,5
mil toneladas de materiais reci-
claveis a cooperativas — o equi-
valente a R$ 750 mil.

Os resultados desse traba-
lho, iniciado pelo gestor am-
biental Alexandre Braz, de 26
anos, foram apresentados du-
rante a Feira do Empreendedor

2014. Segundo explica, a ideia
é levar a gestao ambiental aos
condominios, que sdo respon-
saveis, em Sao Paulo, por 80%
das 18 mil toneladas de lixo ge-
radas diariamente na cidade.
Ele lembra que, apesar disso,
os residenciais nao sao projeta-
dos para reciclagem.

A equipe do Instituto
Muda trabalha com projetos
personalizados para cada con-
dominio. O planejamento in-
clui conscientizacao dos mo-
radores, comunicacdo visual
e implantagdo de estrutura
para a reciclagem. Entre os
equipamentos instalados es-
tao os contéineres e as lixeiras
ecoldgicas, produzidos a par-
tir de placas de tubo de pasta
de dente.

André Saddi

Gestor ambiental Alexandre Braz: projetos sao personalizados
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Empreendedores participam de capacitacdo no Saldo de Beleza Conceito, dentro da Feira do Empreendedor, que registrou mais de 24 mil visitantes nos quatro dias de evento

Recorde historico de visitacoes

Décima edicao

leva mais de 24 mil
pessoas ao Centro
de Convencoes de
Goiania

A 10? edicdo da Feira do
Empreendedor, realizada pelo
Sebrae Goias, bateu recorde
histdrico de visitacdes. Duran-
te os quatro dias do evento (31
de julho a 3 de agosto), 24.315
pessoas estiveram no Centro
de Convencdes de Goiania.
Mais da metade desse publico
(13.260) participou de capaci-
tacoes — foram oferecidas 413
atividades, com 547 horas de
treinamento gratuito.

Capacitacio, inclusive, foi
o principal objetivo de 36,6%
dos frequentadores da Fei-
ra, segundo pesquisa realiza-
da pelo Sebrae Goias, seguida
de oportunidades de negdcios
(17%), curiosidade (12,1%) e
consultoria empresarial (8,2%).

“Todas as nossas expectati-
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Publico lota Auditério Lago Azul para palestra de Caco Barcellos

vas foram superadas em mais
de 100%. Isso demonstra que
os empreendedores goianos
tém interesse muito grande
por novas informacdes, em
aumentar o conhecimento. A
Feira foi um sucesso e atingiu
os objetivos”, avaliou Wan-
derson Portugal Lemos, diretor
técnico do Sebrae Goias.
Entre os pesquisados,

51,3% disseram que identi-
ficaram chances para abrir
0 proprio negoécio e 72,1%
observaram oportunidades
inovadoras. Sobre as oportu-
nidades, o setor de comércio
demonstrou mais interesse,
com 58,4%. Em segundo,
novidades no setor de ser-
vicos (29,2%), seguido dos
setores industriario (12%) e

agronegocios (2,8%).

A pesquisa mostrou ainda
que a quantidade esteve lado a
lado com a qualidade. A nota
média do nivel geral dos servi-
cos prestados pela instituicdo
foi de 9,33 — em escala de O a
10. A nota média de recomen-
dacdo da Feira para pessoas
do relacionamento pessoal foi
semelhante - 9,37.

Presidente da Fecomércio, José Evaristo discursa na abertura

“Néo tivemos salas vazias
no Centro de Convencoes. Pelo
contrario, praticamente todas
as capacitagdes registraram
filas nas portas. O empreende-
dorismo esta pujante em Goias
e nds precisamos nos adequar
a essa demanda, para que pos-
samos atender cada vez me-
lhor aqueles que nos procu-
ram”, afirmou Wanderson.

JORNAL SEBRAE



SEBRAE TEC

INOVACAO - TECNOLOGIA

Quer melhorar os resultados da sua empresa?
Conheca o Sebraetec!

Consultoria e projetos em inovacao e tecnologia.
E o melhor: o Sebrae paga até 80% do valor*

* limitado a RS: 8.000,00

Especialistas em pequenos negaécios / 0800 570 0800 / sebraego.com.br




REGIONAIS SEBRAE

REGIONAL OESTE

ESCRITORIO: S. LUIS DE M. BELOS
(64) 3671-9600
Adelandia
Americano do Brasil
Amorindpolis
Anicuns

Aragu

Aragargas
Araguapaz
Arenopolis

Aruand

Aurilandia
Avelin6polis

Baliza

Bom Jardim de Goids
Britania

Buriti de Goias
Cachoeira de Goids
Campestre de Goids
Cérrego do Ouro
Diorama

Faina

Fazenda Nova
Firminopolis

Goids

Guaraita

Heitorai

Ipora

Israelandia

Ttaberai

Ttaguari

Itaguaru

Itapirapua
Itapuranga

Ttaugu

Ivolandia

Jandaia

Jaupaci

Jussara

Matrincha

Moipora

Montes Claros de Goias
Mossamedes
Nazario

Novo Brasil
Palmeiras de Goias
Palmindpolis
Paratna

Piranhas
Sanclerlandia

Santa Barbara de Goids
Santa Fé de Goids
Séo Jodo de Paratina
Turvania

{=a) REGIONAL SUDOESTE

ESCRITORIO: JATAI
(64) 3632-2488

® Aporé

Caiaponia
Chapadao do Céu
Doverlandia
Mineiros
Palestina de Goids
Perolandia
Portelandia

Santa Rita do Araguaia
Serranopolis

AGENCIAS SEBRAE

{=2) REGIONAL NOROESTE

ESCRITORIO: GOIANESIA

(62) 3353-1997

27

=) REGIONAL NORTE

ESCRITORIO: PORANGATU ® Mozarlandia
(62) 3362-0100 e Mundo Novo
e Alto Horizonte * Mutundpolis
® Amaralina * Niquelandia
* Bonopolis * Nova Crixds
e Campinagu * Nova Iguacu de Goias
e Campinorte * Novo Planalto
® Estrela do Norte ® Santa Tereza de Goids
* Formoso * Sio Miguel do Araguaia
® Mara Rosa ® Trombas
® Minagu e Uruagu
© Montividiu do Norte
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e Aparecida de Goiania:

(62) 3545-6582

o Aguas Lindas: (61) 3618-1374
e Cagu: (64) 3656-6035

e Central do Empresario:

(62) 3201-9523

e Central Facil (Junta Comercial
de Goias): (62) 3261-4833 e
3261-4833

Ceres e Rialma: (62) 3307-3862
Cristalina: (61) 3612-5049
Formosa: (61) 3981-1066
Goiatuba: (64) 3495-0103
Inhumas: (62) 3511-1616
Itaberai: (62) 3375-3519
Jaragua: (62) 3326-5948
Morrinhos: (64) 3417-2123

o Niquelandia: (62) 3354-1924

o Palmeiras de Goias:

(64) 3571-3140

3624-2755

e Sao Miguel do Araguaia:

(64) 3977-7094
e Senador Canedo:
(62) 3532-2403

o Silvania: (62) 3332-2106
e Uruacu: (62) 3357-1007
e Valparaiso de Goias:

(61) 3625-0721

Parauna: (64) 3556-2349
Pirendpolis: (62) 3331-3500
Pires do Rio: (64) 3461-4048
Planaltina: (61) 3637-8841
Quirindpolis: (64) 3651-8830
Rubiataba: (62) 3325-1096
Santa Helena de Goias: (64)

'L:IJ" REGIONAL SUL -SUDOESTE

ESCRITORIO: RIO VERDE
(64) 3624-2755

® Acretina

Aparecida do Rio Doce
Cachoeira Alta

Cagu

Castelandia
Gouvelandia

Ttaja

Itaruma

Lagoa Santa
Maurilandia
Montividiu
Paranaiguara
Quirinépolis

Santa Helena de Goids
Santo Antonio da Barra
Sao Simao
Turvelandia

@ e 0 0 00 0000000000000 000000

Agua Limpa
Aloandia

Bom Jesus de Goids
Buriti Alegre
Cachoeira Dourada
Cezarina
Crominia
Edealina

Edéia
Goiatuba
Inaciolandia
Indiara
Ttumbiara
Joviénia
Mairipotaba
Marzagio
Morrinhos
Panama
Piracanjuba
Pontalina
Porteirdo
Professor Jamil
Rio Quente
Varjao
Vicentindpolis

Central de Relacionamento Sebrae
0800 570 0800

www.sebraego.com.br

Corumbaiba
Cristianopolis
Cumari
Davindpolis
Goiandira
Ipameri
Nova Aurora
Orizona
Ouvidor
Palmelo

Pires do Rio
Santa Cruz de Goids

Sao Miguel do Passa Quatro

Trés Ranchos
Urutai

© ¢ 0 0 0000000000000 00

"' REGIONAL NORDESTE

ESCRITORIO: POSSE
(62) 3481-9300

¢ Alto Paraiso de Goids
Alvorada do Norte
Buritinopolis
Campos Belos
Cavalcante

Colinas do Sul
Damiandpolis
Divinépolis de Goias
Flores de Goids
Guarani de Goias
Taciara

Mambai

Monte Alegre de Goids
Nova Roma

Séao Domingos

Sdo Jodo d’Alianca
Simolandia

Sitio d’Abadia
Teresina de Goids

.ENTORNO DO DF

): LUZIANIA e Formosa

1300 © Mimoso de Goids
a * Novo Gama

1 de Goids  Padre Bernardo
1das de Goias ® Pirendpolis

® Planaltina

s  Santo Anténio do
“idental Descoberto

10 de Goias ® Valparaiso de Goids
de Goids o Vila Boa
GIONAL CENTRO

RITORIO: ANAPOLIS

3329-2300

ampo Limpo de Goids

amolandia

ameleira de Goids

ssupolis

zopoldo de Bulhdes

uro Verde de Goias

etrolina de Goias

anta Rosa de Goids

a0 Francisco de Goids
-ilvania

aquaral de Goids

iancpolis

3IONAL METROPOLITANA

RITORIO: GOIANIA

3250-2294
Abadia de Goids
Aparecida de Goiania
Aragoiania
Bela Vista de Goias
Bonfinopolis
Brazabrantes
Caldazinha
Caturai
Goianapolis
Goianira
Guapo
Hidrolandia
Inhumas
Neropolis
Nova Veneza
Santo Antonio de Goias
Senador Canedo
Terezopolis de Goias
Trindade

AGOSTO/2014

JORNAL SEBRAE



Quem tem o seu proprio negocio, tem muitas
ideias na cabeca. Mas também muitas duvidas.

O Sebrae esta de portas
abertas para orientar e ¥

dar total apoio para vocé - | 9 se'i / SEBRAE
melhorar seu negdcio. i 3\ : INDVIDUAL
Procure o SEBRAE e A ™ : |
conheca as oficinas SEI.

Vai empreender? Vai ampliar? Vai inovar?

Como vai? Somos o Sebrae.
Especialista em pequenos negocios.

Especialistas em pequenos negocios / 0800 570 0800 / www.sebraego.com.br




